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Resumo

O objetivo deste artigo é analisar a relagao entre estrutura produtiva e crescimento
econdémico nas regides do Rio Grande do Sul visando identificar a existéncia de
economias externas locais. O estudo utiliza dados de emprego de nove setores
industriais para um periodo de onze anos. Sao realizadas regressoes individuais
por setor, em que o crescimento relativo do emprego setorial local é explicado
por indicadores de especializagdo, diversidade, competi¢do, tamanho médio dos
estabelecimentos e densidade do emprego. As estimagoes sdo feitas utilizando dados
em painel. Os resultados apontam para a existéncia de economias externas locais,
oriundas principalmente da diversificagdo produtiva.

Palavras-chave: Crescimento Local, Estrutura Produtiva, Economias Externas,
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Classificacao JEL: R11, R12

Abstract

The aim of this paper is to analyze the relationship between production structure
and regional economic growth in the regions of Rio Grande do Sul, in order to identify
the existence of local external economies. The study uses data from employment in
nine sectors of the industry for a period of eleven years. Individual regressions are
carried out by industry, in which the relative growth of the local sectorial employment
is explained by indicators of specialization, diversity, competition, average size of
establishments and employment densities. The estimates are made using panel data.
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The results indicate the existence of local external economies, mainly from productive
diversification.

1. Introdugao

Acompanhando as transformacoes estruturais da economia, as teorias de
crescimento regional mudaram consideravelmente ao longo do tempo. Essa
evolugao pode ser dividida em trés periodos, formando trés grupos de modelos
bem distintos. O primeiro grupo pode ser caracterizado como o dos modelos
de localizagao industrial, cujos autores mais destacados sao Johann H. Von
Thiinen, Alfred Weber, Walter Christaller, Auguste Losch e Walter Isard.
Esses autores centram suas atengoes em dois aspectos caracteristicos da vida
econOmica: o espaco e a distdncia. A preocupacao bésica desses modelos é
determinar a localizacdo da producao de forma a minimizar os custos de
transporte. Sao modelos estaticos e se limitam a quantificar os custos e os
lucros decorrentes da localizagao da firma em um determinado local.

Os processos de concentragdo e aglomeragao industrial ndo estdo presentes
nos modelos tradicionais (primeiro grupo). Na avaliagdo de Krugman e
Venables (1995), eles ndo conseguem capturar a complexidade desses processos
porque estao desprovidas de mecanismos dindmicos de auto-reforgo endédgeno,
ocasionados pelas economias externas decorrentes da propria aglomeragao
industrial. Por isso, na logica desses modelos, o crescimento econdémico
regional seria mera consequéncia microecondmica da decisao de localizagao de
minimizacao de custos de transporte.

O segundo grupo é composto por trés modelos principais: o dos Poélos
de Crescimento, de Frangois Perroux; o da Causagao Circular Cumulativa,
de Gunnar Myrdal; e o dos Efeitos de Encadeamento (linkages), de Albert
O. Hirschman. Esses modelos enfatizam as interdependéncias setoriais como
fator de localizagdo das firmas e, por consequéncia, de crescimento regional.
Assim, este grupo se distingue do anterior em dois aspectos importantes:
incorpora mecanismos dindmicos de auto-reforgo endbégeno, os quais ocorrem
por intermédio das economias externas de aglomeracao; e considera a regiao
em seu conjunto, a sua estrutura produtiva com suas interligagoes comerciais
e tecnologicas.

Esses modelos continuam dando suporte a politicas de desenvolvimento
regional. Em nivel nacional, é possivel citar projetos com vistas &
complementacao da matriz produtiva nacional e a reducao das desigualdades
regionais. Em ambito estadual, eles continuam dando suporte as politicas de
atracao de novos investimentos, oriundos principalmente do setor industrial.

* Recebido em margo de 2011, aprovado em maio de 2012.
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Em geral, esses investimentos sao atraidos por isengoes fiscais sendo que
geralmente é dada prioridade aqueles com maior poder de encadeamento
setorial e/ou que diversifiquem a estrutura produtiva regional.

A partir da década de 1980 um terceiro grupo de modelos comegou a ganhar
forga, tendo como principal traco em comum a incorporacdo de economias
externas dindmicas do tipo marshallianas. Este grupo, segundo Bekele e Jackson
(2006), pode ser dividido em cinco abordagens principais: a Nova Geografia
Econdmica; a Escola da Especializacao Flexivel; os Sistemas de Inovagao
Regional; a teoria da Competitividade de Porter; e as teorias de Crescimento
Endogeno. !

A Nova Geografia Econémica, cujos autores principais sao Brian Arthur e
Paul Krugman, incorpora em seus modelos as economias externas tecnologicas,
as pecuniarias e os rendimentos crescentes de escala. Estes modelos consideram
trés tipos de externalidades na explicacao do processo de localizacao industrial:
a concentracdo de mao-de-obra, a oferta de insumos especializados e o
intercAmbio tecnologico. Essas economias externas nao explicam como uma
aglomeragao produtiva comecga, a qual pode ter sido fruto do acaso, mas
conseguem explicar porque ela se auto-reforca de forma cumulativa e
duradoura.

A Escola da Especializacdo Flexivel concentra esforcos no entendimento
das transformacoes ocorridas na esfera produtiva apés o modelo fordista de
producao e o surgimento de um novo paradigma tecnolégico a partir da década
de 1980. O interesse maior dessa corrente é verificar as repercussoes dessas
transformagoes nas economias regionais e como essas regioes podem tirar
proveito delas para a promocgao do seu desenvolvimento.

Os Sistemas de Inovagao Regional enfatizam a inovagdo tecnologica como
sendo a forma mais adequada para se promover o desenvolvimento regional
e local. O pano de fundo dessa énfase tecnologica é tornar as regioes mais
competitivas e até certo ponto mais auténomas, tornando-as menos vulneraveis
a choques externos, como, por exemplo, o da desintegracao vertical de
grandes cadeias produtivas. Na visao dessa abordagem, a criagao de ambientes
inovadores possibilita o enraizamento e atualizagao permanente das atividades
econdmicas da regiao.

A Teoria da Competitividade de Porter tem como foco a aglomeracdo
industrial e seu impacto sobre o desenvolvimento econémico regional, através
de uma visdo de competitividade dos clusters industriais. A prosperidade
econOmica regional esta ligada & competitividade das firmas formadoras dos
clusters industriais, que, por sua vez, é considerada a fonte de emprego, renda,
e inovagao de uma regiao.

Existem outras taxonomias de teorias de crescimento regional, como, por exemplo, Harris (2011).
O autor faz uma revisao dos modelos de crescimento regional que surgiram nos ultimos 40 anos e
aponta as caracteristicas desses modelos classificando-os em trés grupos: passado, presente e futuro.
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Os Modelos de Crescimento Endogeno tém a sua origem nas novas teorias do
crescimento econdmico, principalmente as de Romer (1986) e Lucas (1988), as
quais tentam tornar o progresso tecnologico endégeno. Estes modelos destacam
a importancia das externalidades associadas aos spillovers de conhecimento
sobre o crescimento econémico. A idéia bésica desses modelos, em sua versao
regional, é a de que a aglomeragao tem significativo impacto sobre a inovagao
e a transferéncia deste conhecimento criando, portanto, um mecanismo de
auto-reforco.

Em sintese, pode-se dizer que os modelos de crescimento econdémico
regional evoluiram de abordagens microecondémicas de localizacao da industria
para abordagens mesoeconémicas, com énfase nas economias de aglomeracao
(proximidade, coordenagao e interagao). Todavia, para nao ficar no raciocinio
simplista e circular de que a aglomeragao produtiva decorre de economias de
aglomeracao, é preciso saber quais sao os fatores explicativos dessas economias
e como eles se relacionam com o crescimento econdémico regional.

O objetivo deste trabalho é investigar a relagao entre a estrutura econémica
regional e o crescimento do emprego industrial, buscando, com isso, avaliar
a existéncia, a natureza e a magnitude das economias externas locais. Para
isso, sao avaliadas cinco variaveis explicativas do crescimento setorial, as quais
representam trés hipoteses teodricas: diversificacdo, especializacdo, competicao,
tamanho médio dos estabelecimentos e densidade do emprego.

A primeira variavel representa a hipotese de Jacobs de que as atividades
econdmicas crescem relativamente mais em locais mais diversificados. Isto
porque a transmissao dos spillovers de conhecimento ocorre entre firmas de
diferentes industrias e que, portanto, a diversidade potencializa o que chama
de cross-fertilization de idéias. A segunda variavel representa a hipdtese de
Marshall, Arrow e Romer (MAR) de que as atividades econémicas crescem
relativamente mais em locais mais especializados e com estrutura de mercado
horizontal. Neste caso, a transmissao dos spillovers de conhecimento acontece
entre firmas de uma mesma indistria, sugerindo que a especializacao e a
cooperagao sao os fatores geradores das economias externas que levam ao
crescimento. A terceira e quarta variaveis representam a hipotese de Porter
de que as atividades produtivas se desenvolvem melhor em locais mais
especializados e com alta competicao entre as empresas. Neste caso, é da
especializacao e da concorréncia entre empresas do mesmo setor que surgem
as externalidades e, por decorréncia, o crescimento. A densidade do emprego é
uma variavel de controle.

O modelo empirico é operacionalizado por estimacoes com dados em painel
para nove setores industriais, 24 regides do Rio Grande do Sul (as regides dos
Conselhos Regionais de Desenvolvimento) e onze anos, de 1995 a 2005. A fonte
de informagoes sobre emprego dos setores é a Relagdo Anual de Informagoes
Sociais (RAIS) do Ministério do Trabalho e Emprego. Além desta introdugao,
o artigo possui mais quatro partes: na secao dois é apresentado o marco teérico
e conceitual sobre economias de aglomeragao E sua relagao com o crescimento
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regional; na terceira secao é apresentada a metodologia; na quarta segao sao
analisados os resultados; e, por fim, sao apresentadas as conclusoes.

2. Referencial Teoérico

Os estudos recentes de economia regional dao destaque as economias de
aglomeracao. Mas, essas economias sao de varios tipos, ocasionando uma série
de termos que nem sempre ficam claramente definidos e diferenciados. O
objetivo dessa secao é definir as diferentes formas de economias de aglomeragao,
mapear os fatores que influenciam a concentracdo espacial das atividades
industriais. Isso ira facilitar o entendimento das semelhangas e diferencas das
novas teorias de desenvolvimento regional.

As economias de escala sao geradas a partir da estrutura produtiva da
empresa, considerando os aspectos organizacionais internos, ou seja, levando em
conta a forma com que ela aloca os seus fatores de producao e sua estrutura de
custos. Vale lembrar que estas economias internas de escala geram vantagens de
custos das grandes empresas sobre as pequenas, implicando em uma estrutura
de mercado de concorréncia imperfeita.

Entretanto, nem todas as economias de escala se dao ao nivel da firma.
As economias de escala podem ser externas & firma, ao nivel das industrias.
Sao as chamadas economias externas de escala, ou também conhecidas como
economias de aglomeracao. As economias externas de escala, na sua forma
estatica, dividem-se em: economias de localiza¢ao, ou seja, economias de escala,
externas as firmas, mas internas a um setor de atividade (industria) em uma
determinada regiao; e economias de urbanizacao, que sao economias de escala,
externas as firmas e também & indastria. E importante diferenciar também
economias externas estaticas e dinamicas. As economias externas de escala, na
sua forma estatica, estao associadas a um aumento do nivel de produtividade
enquanto que, na sua forma dinamica, estao associadas a um aumento da taxa
de crescimento da produtividade.

Um importante debate que percorre décadas é o da contribuicao da
aglomeracao da atividade produtiva para o desenvolvimento econdmico,
relacionando o crescimento local de uma determinada regiao com a sua
estrutura econémica. Desde as teorias classicas da aglomeragao, representadas
pelos trabalhos de Marshall (1890), Weber (1929), Ohlin (1933), Hoover
(1937, 1948), entre outros, o estudo da concentragdo espacial de pessoas
e de atividades econdomicas tem gerado um nimero crescente de pesquisas.
Mais recentemente, o tema ganhou forga com os trabalhos de Glaeser et alii
(1992) e Henderson et alii (1995), dando um enfoque dinamico ao estudo das
aglomeragoes econdmicas, motivando uma série de pesquisas relacionadas ao
tema.

A teoria cléassica sobre aglomeracao das atividades econdmicas pode ser vista
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como o ponto de partida de uma série de outras abordagens teédricas.? Sua
pesquisa baseia-se, de forma malis relevante, em avaliar de que maneira ocorre
a aglomeragao espacial e sua relagao com a decisao de localizagao por parte
da firma ou da industria. Ela apresenta, assim, importantes elementos de
sustentagao para as abordagens mais recentes, as quais tratam da importéancia
das economias de urbanizagao e de localizagao, das conexoes para frente e
para tras da cadeia produtiva, dos mecanismos que proporcionam vantagens
economicas as firmas proximamente localizadas, entre outros.

Para Marshall (1890), as economias de aglomeracdo sdo geralmente
conhecidas como as economias de escala de uma localidade especifica. O
autor apontou as primeiras explicacoes para a atividade industrial apresentar
economias de escala, externas a firma, e destacou trés elementos pelos quais
as vantagens aglomerativas se manifestam: um mercado de trabalhadores
com mao-de-obra qualificada; a disponibilidade de servigos e fornecedores
de matéria prima especializada; e a presenca de spillovers de tecnologia e
conhecimento. Este conjunto de fontes ficou conhecido, posteriormente, como
a “triade Marshalliana’.

Como referiram Fujita e Thisse (1996), estas externalidades estdo ligadas
A especializagao, notadamente as economias de localizagao, como descrito por
Marshall (1890): quando uma industria escolhe um local, é provavel que ela
fique 14 por muito tempo, pois as vantagens em ficar tendem a aumentar. Isso
porque eleva a oferta de trabalho qualificado no seu entorno; a aglomeracao
de pessoas impulsiona o mercado para os produtos e atrai novas empresas;
a aglomeracao de empresas cria interdependéncias tecnologicas e economias
externas positivas.

A existéncia destas economias externas talvez possa ser vista, também, como
uma forma encontrada por Marshall de explicar a ocorréncia de retornos
crescentes na industria ao mesmo tempo em que a firma tem retornos
constantes, sendo esta uma condigao necessaria para o equilibrio de mercado sob
concorréncia perfeita. Se os retornos crescentes fossem completamente externos
as firmas, a existéncia das mesmas nao invalidaria os modelos de concorréncia
perfeita.

Se para Marshall as externalidades relacionam-se fundamentalmente com
a especializacdo, para Jacobs (1969) elas tém relagdo com a diversidade de
atividades econdmicas. Seu argumento é de que a diversidade potencializa o
que chama de cross-fertilization de idéias e, para isso, destaca a importancia
das regides urbanas como fontes de transformagoes econdémicas inovadoras. A
diversidade de oferta de bens e servigos em expansao conduz & geracao de novos
tipos de trabalho, aumentando a capacidade de adicionar mais tipos de bens e
servigos. Sua teoria é a principal referéncia das economias de urbanizagao, e,

Nao é o proposito fazer uma revisdo completa da evolugao tedrica sobre aglomeragao econdémica
e sim destacar algumas caracteristicas fundamentais para a compreensao das teorias mais recentes.
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além disso, seus estudos sobre a economia das cidades tém especial relevancia
para as novas teorias do crescimento como a de Lucas (1988).

Com as proposigoes tedricas de Marshall (1890), Ohlin (1933), Hoover (1937,
1948), Isard (1956) e Jacobs (1969) as economias de aglomeragdo, que levam
4 concentragao da atividade econémica em determinada localidade, passaram
a ser formalmente classificadas, tanto na sua forma estatica quanto na sua
natureza. Desta maneira, as economias de escala, externas & firma e & industria
em uma regiao, sao chamadas de externalidades de urbanizagao. Por outro
lado, as economias de escala, externas & firma, mas internas & indastria, séo
conhecidas como externalidades de localizacao. Pode-se, entao, dizer que o
primeiro tipo esta ligado a diversidade setorial, enquanto que o segundo esta
relacionado com a especializagao.

Além desta classificagdo, existe outra importante distingdo das
externalidades. Scitovsky (1954) considera duas categorias: as pecuniarias e
as tecnologicas ou nao-pecuniarias. As primeiras dizem respeito aos beneficios
econdmicos gerados pelas interacoes de mercado e podem ser mensuradas
pelos mecanismos de prego. Ja as tecnoldgicas dizem respeito as interagoes de
fora do mercado, mas que sao realizadas via processos que afetam diretamente
a funcao de producao da firma. Estas economias externas sao geralmente
associadas aos spillovers de conhecimento e, por caracteristica, muito mais
dificeis de serem identificadas e medidas.

As antigas teorias, especialmente as do segundo grupo, Perroux, Hirschman
e Myrdal, continuam sendo muito usadas como referéncia na elaboragao de
politicas e planos de desenvolvimento regional. No entanto, desde a década
de 1980 elas vém cedendo espago para outras teorias, as quais enfatizam as
externalidades locais e regionais.

Dentro das novas teorias e modelos de desenvolvimento regional (terceiro
grupo) ha uma grande variedade de visdes. Uma boa tentativa de sistematizagao
foi feita por Bekele e Jackson (2006), os quais fazem uma revisao das principais
abordagens teodricas que tratam do agrupamento das atividades econdmicas
e sua relagado com o desenvolvimento econdmico regional. Eles propoem a
seguinte classificagao de abordagens: a Nova Geografia Econdémica; a Escola
da Especializagao Flexivel; os Sistemas de Inovagao Regional; a teoria da
Competitividade de Porter; e as teorias de Crescimento Endégeno.

Evidentemente, a teoria relativa ao tema nao esta estritamente limitada a este
quadro de abordagens. Nem mesmo pode-se dizer que esta é a tinica tentativa de
sistematizacao das proposigoes teodricas, até mesmo em razao da complexidade
do tema e por haver alguma sobreposicao de idéias entre elas. Entretanto, esta
parece ser uma classificacao adequada, pois consegue contemplar as miltiplas
visoes existentes sem cair em um ndmero excessivo de grupos, facilitando a
compreensao das caracteristicas distintivas entre os grupos.

A proposta da Nova Geografia Econémica (NGE), inspirada nos trabalhos de
Krugman (1991a,b), tem como principais contribuigoes & teoria da aglomeragao
a introducao dos modelos envolvendo retornos crescentes e competicao
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imperfeita. Sua origem esta nas teorias de aglomeracao e localizagao espacial e
procura dar explicagao para a distribuicao das atividades no espago geografico.

A configuracdo espacial das atividades econdmicas, ou concentracao
industrial, € o resultado de dois tipos de forcas opostas, as de aglomeracao e as
de dispersao. As primeiras apontam, geralmente, para a triade das economias
externas marshallianas como as principais responséveis por sua origem. Ja as
forgas de dispersao incluem a imobilidade da mao-de-obra, o custo de transporte
e os efeitos externos do meio ambiente (Krugman e Venables 1996).

O mecanismo gerador das externalidades, relacionado aos retornos crescentes,
estd baseado nas forcas de interacdo do mercado e leva em consideracao
as backward linkages, transagoes da empresa com fornecedores, e as forward
linkages, transacoes da empresa com os compradores do seu produto. Assim,
o foco de sua abordagem esta nos efeitos dos mecanismos de mercado como
determinantes da aglomeragdo e dispersdo espacial da induastria (Krugman
1991b; Fujita et alii 2002).

A escola da especializagao flexivel concentra esfor¢os no entendimento das
transformagoes ocorridas na esfera produtiva com a derrocada do modelo
fordista e o surgimento de um novo paradigma tecnologico a partir da década
de 1980. O interesse maior dessa corrente é verificar as repercussoes dessas
transformagdes nas economias regionais e como essas regioes podem tirar
proveito delas para a promocao do seu desenvolvimento. Daf é que surgiram as
proposicoes de formagao de distritos industriais.

Pyke et alii (1990) definem distrito industrial como sendo um sistema
produtivo local, caracterizado por um grande ntmero de firmas envolvidas em
varios estégios da producao de um produto homogéneo. Uma caracteristica
marcante é que a maioria das empresas que compoem os distritos é de pequeno
e médio porte.

Assim, ao invés de grandes empresas com estruturas verticais, conformacao
tipica do modelo fordista, tem-se uma conformagao horizontal onde convivem
a concorréncia e a cooperacdo. A coletividade de pequenas empresas
interdependentes, em que a informacéao circula mais fluidamente, ocasionando
novos conhecimentos e inovagoes, acaba gerando economias externas positivas
e retornos crescentes.

O modelo dos distritos industriais d& énfase na estreita relagao existente
entre as esferas economica, politica e social. H4 uma forte integracao entre
essas esferas de modo que o desempenho do distrito depende néo apenas do
seu desempenho econémico, mas também do social e institucional.

Em suma, o conceito dos distritos industriais é antagonico ao do modo
de organizagao fordista, pois, segundo Piore e Sabel (1984), ele pressupoe a
existéncia de um aglomerado de pequenas e médias empresas funcionando de
maneira flexivel e integrada entre si e com o ambiente politico e social da
regido. Sendo assim, eles se beneficiam intensamente de economias externas,
sejam elas formais ou informais, econémicas ou sociais. Marshall tinha isso em
mente quando definiu a “atmosfera favoravel” para os negocios.
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Os Sistemas de Inovagao Regional enfatizam a inovagao e a tecnologia como
a forma mais adequada para se promover ao desenvolvimento regional e local.
O pano de fundo dessa énfase tecnologica é tornar as regioes mais competitivas
e até certo ponto mais auténomas, tornando-as menos vulneraveis a problemas
externos, como, por exemplo, o de desintegracao vertical de grandes cadeias
produtivas. A criacdo de ambientes inovadores possibilita o enraizamento e
atualizacao permanente das atividades economicas da regiao.

A reprodugdo do ambiente inovador requer que haja competigdo, cooperacao
e interagao. Por isso, na lista de recomendagoes dessa corrente aparece com
muita frequéncia a constitui¢do de redes de cooperagao, o estabelecimento
de parcerias entre os setores produtivos, os institutos de pesquisas e as
universidades.

A Teoria da Competitividade de Porter, como assim a denominam Bekele
e Jackson (2006), tem como principal contribuigdo o estudo sobre a relagao
entre aglomeragao industrial e seu impacto sobre o desenvolvimento econdémico
regional, através de uma visao de competitividade dos clusters industriais. A
nogao de prosperidade econdmica estd ligada a competitividade das firmas
formadoras do cluster industrial, que por sua vez é considerado a fonte de
emprego, renda, e inovagdo de uma regido. Segundo Rosenfeld (1996), cluster é
um aglomerado de empresas em um territorio geografico delimitado, ligadas
entre si por relagoes comerciais, tecnologicas e troca de informagoes e que
desfrutam das mesmas oportunidades e enfrentam os mesmos problemas.

Ainda que o conceito de cluster desenvolvido por Porter (1990) seja
bastante amplo, envolvendo estratégias de aumento da produtividade e questoes
relacionadas com infra-estrutura e instituicdes, pode-se destacar como ponto
mais relevante para o desenvolvimento a necessidade de haver um ambiente
competitivo entre firmas da mesma industria, proximamente localizadas. Assim,
o aumento da performance econdémica local esta ligado & concentracao de firmas,
fornecedores e demais servigos de uma mesma industria, de sua interagao
competitiva e de colaboragao, e dos spillovers de conhecimento. Ressalta-se
que boa parte dos beneficios produzidos no cluster, provenientes do aumento
de produtividade e da inovagao, estao relacionados ao desenvolvimento de
pesquisas em universidades e outras instituigoes publicas e privadas (Porter
1990, 2000).

Com isso, a idéia de cluster, além de incorporar algumas recomendagoes
dos distritos industriais (economias marshallianas, relagoes horizontais e
integragao territorial) e dos ambientes inovadores (externalidades tecnologicas,
competitividade, redes de cooperagao, relagoes com centros de pesquisa), inclui
também ensinamentos oriundos das teorias dos poélos de crescimento e dos
efeitos de encadeamento. Por outro lado, enquanto nos distritos industriais
e nos ambientes inovadores o foco era a pequena e média empresa, nos arranjos
produtivos locais nao é feita nenhuma priorizacao em relagao ao tamanho das
mesmas.

Os modelos de Crescimento Endégeno tém a sua origem nas novas teorias do
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crescimento econdmico, principalmente a partir dos trabalhos de Romer (1986)
e Lucas (1988), as quais tentam endogenizar o progresso tecnologico. Estes
modelos destacam a importancia das externalidades associadas aos spillovers
de conhecimento sobre o crescimento econémico. A ideia béasica desses modelos,
em sua versao regional, é a de que a aglomeragao tem significativo impacto
sobre a inovacdo e a transferéncia deste conhecimento?® criando, portanto, um
mecanismo de auto-reforgo.

3. Metodologia

A estimacgao das regressoes deste trabalho utiliza o modelo estatico de
dados em painel, caracterizado pelo uso combinado de séries de tempo
(time-series) com cortes seccionais ((cross-sections). A especificagdo genérica
para os modelos com dados em painel é dada por:

K
Yit = Brit + Z BritTrat + Uit (1)

k=2
com: k=234,... K;i=1,23,...,Net=1,2,3,...,T
contendo N secoes cruzadas, T observagoes de séries de tempo, K varidveis
explicativas, em que Yj; representa a variavel endogena, (1;; corresponde ao
intercepto especifico de cada unidade seccional ¢ no periodo t, fri; 0 vetor
(k x 1) dos parametros relativos ao individuo ¢ no momento ¢, x;; ¢ a matriz
(k x 1) de variaveis explicativas, em que a primeira coluna, nos casos em que
o modelo possui termo independente, é constituida por 1’s, e u;; um disttrbio
aleatorio ~ 4.i.d.(0, 02), que varia nas segoes e no tempo.

Na sua forma estitica, esses modelos podem ser especificados de
varias formas. As principais s@o: o modelo de equagbes aparentemente
nao-relacionadas, SUR (Seemingly Unrelated Regression); o modelo de efeitos
fixos (EF), também conhecido como analise de covaridncia; e o modelo de efeitos
aleatorios (EA). A escolha da especificacio mais apropriada para o modelo
depende das informagoes disponiveis e dos objetivos da estimacao. O modelo
de efeitos fixos pode ser visto como aquele em que o investigador faz inferéncia
condicional sobre os efeitos presentes na amostra, quando se pretende prever
o comportamento individual. Enquanto que no modelo de efeitos aleatorios, a
inferéncia é incondicional, ou marginal, relativa a uma populacao a partir de
uma amostra aleatoria. Outra questao, que fundamenta a escolha da técnica de
estimagao mais apropriada, diz respeito & definicao das hipdteses assumidas, e
sobre as propriedades dos estimadores.

Em razao das caracteristicas da base de dados utilizada, e levando-se em
consideragao a importancia de se observar o comportamento especifico de cada

3 Nas palavras de Rosenthal e Strange (2004): “The thrust of the argument is as follows. Growth
requires profitability. Profitability requires productivity, which may be enhanced in a dynamic
sense by agglomeration economies.”
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regiao, entende-se que o modelo de efeitos fixos é o mais adequado para esta
pesquisa. Assim, a estimagao se daré conforme a representagao geral do modelo
(2), seguindo as suas suposigoes e os pressupostos descritos de exogeneidade
estrita das variaveis explicativas, sendo F(ui|Tri, ;) = 0. A sua forma
reduzida apresenta a seguinte especificacao:

Yzt4+1 = Qy + 61 log(espz,t) + 62 log(divz,t) + 53 IOg(compz,t)
+ Balog(tmf. ) + Bslog(den, i) + ., (2)

com: z=1,2,3,...,24 et =1995,...,2004.

O modelo descrito segue basicamente o proposto por Combes (2000), com
algumas adaptagoes. A principal delas é exatamente a estrutura de dados
em painel, que considera todas as informagoes anuais, entre o primeiro e o
dltimo ano da amostra. Para cada setor selecionado é realizada uma regressao,
ou seja, um painel para cada setor s, contendo os dados anuais para os dez
periodos. Todos os painéis sao balanceados, possuem os mesmos T periodos
de tempo para cada N unidade de corte transversal. Os efeitos fixos capturam
as diferengas regionais que sao invariantes no tempo, permitindo controlar a
heterogeneidade das caracteristicas individuais observadas ou nao, como os
aspectos geogréaficos, historicos, culturais, politicos e outros.

Como todas as variaveis sdo expressas na forma logaritmica, os pardmetros
estimados sao as elasticidades referentes a cada uma das variaveis. A variavel
endogena ¥, +11 é o crescimento relativo do emprego setorial local, entre o
periodo base t e o periodo subsequente ¢+ 1. Para isto, considera-se a diferenca,
em logaritmo, das taxas de crescimento do emprego do setor s na regiao z, e as
taxas de crescimento do emprego total estadual do setor s, também na forma
logaritmica. Assim, o objetivo ndo é explicar porque o crescimento em uma
determinada regiao apresenta um determinado valor, mas porque nessa regiao
ele é maior ou menor que a média estadual. O crescimento relativo ao nivel
estadual é expresso por:

Yz,t+1 = log (empz,S,tH) — log (emps,tﬂ) (3)

EMPz st €MOos t

A seguir apresenta-se a especificagao das variaveis explicativas. Seguindo
os procedimentos adotados por Combes (2000), todos os indicadores foram
normalizados, neste caso, pelo seu valor correspondente em nivel estadual, a
fim de permitir a comparacao entre setores. A nao normalizacao de todas as
variaveis explicativas ¢ uma das criticas feitas por Combes (2000) aos trabalhos
de Glaeser et alii (1992) e Henderson et alii (1995).

Para cada painel, todas as variaveis exodgenas (indicadores de estrutura
produtiva) sao consideradas no periodo base t, e os parametros a elas associados
(estimados) buscam encontrar evidéncias sobre a existéncia e a natureza das
economias de aglomeracao existentes na regido. Cada indicador esta relacionado
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a uma ou mais teorias sobre a natureza das externalidades de aglomeracao. 4

Os indicadores foram calculados para as 24 regioes dos Conselhos Regionais
de Desenvolvimento (COREDESs) do Rio Grande do Sul, para nove setores
industriais selecionados (ver Tabela 1) e para cada ano do periodo estudado,
de 1995 a 2004. Como as varidveis endégenas dos modelos econométricos sao as
taxas de crescimento desses setores, foi preciso estimar um modelo para cada
setor.

As 24 regides escolhidas correspondem aos Conselhos Regionais de
Desenvolvimento (COREDESs) do Rio Grande do Sul. A escolha em trabalhar
com essa regionalizacdo deve-se a dois fatores. Primeiro, trata-se de uma
regionalizacao intermediaria entre municipios e mesorregioes, sendo que tanto
a utilizagao de municipios quanto de mesorregioes nao seria o mais adequado:
no primeiro caso as economias de aglomeracao podem extrapolar as fronteiras
municipais e no segundo elas poderiam ficar diluidas espacialmente e, portanto,
de dificil captura via modelo econométrico. Segundo, sdo regides relativamente
homogéneas e consideradas no processo de regionalizacao do planejamento e
do orgamento estadual. Desta forma, os resultados do estudo podem ser de
utilidade mais direta na formulagao de politicas publicas.

Na escolha dos setores industriais, a primeira decisao foi em relagao ao
nimero de setores: como é preciso rodar uma regressdo para cada setor,
a escolha limitou-se a um numero relativamente pequeno de setores (nove
setores). A segunda decis@o foi sobre quais setores analisar. Neste caso, foram
escolhidos aqueles supostamente que sensiveis as economias de aglomeragao e,
também, aqueles mais representativos das economias regionais e estadual.

O periodo analisado foi definido em fungdo da disponibilidade de dados.
A nica fonte de informagoes estatisticas disponivel para informacgoes
desagregadas de setores produtivos em nivel de regioes intra-estaduais é a
Relagdo Anual de Informagoes Sociais do Ministério do Trabalho (RAIS/MTE).
Embora sejam informagoes de registros administrativos e apenas de emprego
formal, elas sdio muito utilizadas em anélises regionais.® Embora esse banco
de informagoes tenha sido criado ha mais tempo, foi a partir dos anos de 1990,
particularmente ap6s 1994 que o sistema se consolidou devido, principalmente,
ao recebimento das declaragoes via Internet e ao aperfeicoamento do processo
de critica dos dados. Por isso, o periodo do estudo comeca no ano de 1995.5 O
modelo aqui estimado supoe que fatores relacionados com a oferta influenciam

4 A metodologia adotada, de dados em painel estatico, ndo busca avaliar o timming do impacto

das economias externas sobre o crescimento. Tal analise requer a utilizagdo de um modelo com
painel dinAmico que permita observar a extensdao temporal destas externalidades.

Acredita-se que a nao inclusdo de trabalhadores informais nao enviesa os resultados porque os
setores escolhidos no estudo, em geral, tém baixo grau de informalidade. Também, embora nao se
conheca o comportamento setorial dos dados de trabalhadores informais, entende-se que a sua nao
inclusao nao implica em diferenca significativa de distribui¢do entre os dados do emprego formal
(distribui¢ao conhecida) e os dados do emprego formal mais informal (distribuigdo desconhecida).

No momento da realizagao do trabalho, havia informagdes disponiveis até o ano de 2004. O ideal
seria trabalhar com um periodo maior, principalmente porque o modelo estimado supde que fatores
relacionados com a oferta influenciam o crescimento econdémico.
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o crescimento econ6mico e, por isso, o ideal seria utilizar um periodo de tempo
mais longo.

Tabela 1
Setores escolhidos para serem analisados neste estudo

CNAE|Nome do setor

15 Fabricagao de produtos alimentares e bebidas

17 Fabricagao de produtos téxteis

18 Confecgao de artigos do vestuario e acessorios

19 Preparagao de couros e fabricagao de artefatos de couro, artigos de viagem e calcados
20 Fabricagdo de produtos de madeira

22 Edigao, impressao e reprodugao de gravagoes

26 Fabricagao de produtos de minerais nao metalicos

28 Fabricacdo de produtos de metal — exclusive maquinas e equipamentos

36 Fabricagao de moéveis e industrias diversas

Fonte: Elaboragdao dos autores.

a)

Indicador de especializacao setorial local

Este indicador, conhecido também como quociente locacional, é uma
medida de concentracao industrial e mede o grau de especializacao de cada
setor, em cada uma das regices analisada. Segundo Glaeser et alii (1992), as
teorias Porter e de localizagao-MAR prevéem que a estrutura especializada
¢é a que melhor potencializa as fontes de externalidades. Assim, um elevado
indicador de especializagao da industria, na regiao analisada, deveria
potencializar o seu crescimento. A medida de especializagdo industrial
considerada neste trabalho segue a férmula usada por Glaeser et alii (1992)
e Combes (2000):

emp.,s/emp )
emps/emp

onde: emp, , = emprego do setor s na regiao z; emp, = emprego total na

regiao z; emps = emprego total no setor s no estado; e emp = emprego

total no Estado.

Isto reflete a fracao de empregados de uma dada industria, em uma dada
localidade, em relagdo & fragdo de empregados total da industria sobre o
nivel total de emprego. Se o indicador esp calculado for maior do que 1,
entao a regiao z apresenta uma alta participacao da industria s comparada
com a proporgao relativa as demais regioes.

Indicador de diversidade setorial local

Este indicador reflete a diversidade com que se depara o setor s na regiao
em questao, e nao possui, necessariamente, uma relacao negativa com o seu
indicador de especializacao local. Segundo a teoria baseada em Glaeser et alii
(1992), Henderson et alii (1995) e Combes (2000), uma relagao positiva
entre a diversidade industrial e o crescimento do emprego no setor pode ser
vista como evidéncia da presenca de externalidades de urbanizagao-Jacobs.

€5Pz,s =
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Assim como em Combes (2000), o indicador de diversidade utilizado é obtido
pelo inverso do indice de concentragao setorial de Herfindahl, baseado na
participacao de todos os setores exceto do setor em questao:

1/ Zf’:l(empzts’/(empz - empz,s)>2

div = —>2> (5)
1/ 351 (empy /(emp — emps))?
s'#s
onde: S = ntmero total de setores; emp, s = emprego do setor s na regido
z; emp, o = emprego em todos os setores na regiao z, exceto o setor em

questao; emp, = emprego total na regiao z; emps = emprego total no setor
s no estado; e emp = emprego total no Estado.
Indicador de competigao

Este indicador mede outra importante caracteristica industrial que é
o grau de competicao dentro dos setores. Ele pode ser interpretado de
duas maneiras de acordo com o seu efeito sobre as externalidades e, por
consequéncia, sobre o crescimento do emprego, via efeito na produtividade.
Se a sua relagao com o crescimento do emprego na industria for positiva,
significa que um maior nivel de competicao potencializa as externalidades.
Neste caso, estas economias externas estao de acordo com as teorias Porter e
de urbanizagao-Jacobs. Caso contrério, se sua relagao com o crescimento do
emprego industrial for negativa, de acordo com a teoria MAR, a estrutura
monopolista tende a proporcionar melhores resultados.

Para medir a competicdo, Combes (2000) utiliza o inverso do indice
de concentragdo produtiva de Herfindahl. Ele é calculado a partir da
participagao do ntumero de empregados de cada planta industrial no
emprego total do setor, por regiao, dividido pelo seu correspondente em
nivel estadual. Porém, como a base de dados deste trabalho nao possui
informagoes mais detalhadas em nivel de estabelecimento, optou-se por
utilizar a medida baseada em Glaeser et alii (1992), com uma pequena
adaptacao.

A fim de melhor captar o efeito de mercados competitivos, este trabalho
utiliza informagoes de emprego nas firmas com menos de 10 trabalhadores.
Esta pequena modificacdo, assim como em OhUallachain e Satterthwaite
(1992), procura melhor distinguir as firmas mais propensas a constituirem
um mercado competitivo. De forma similar, Rosenthal e Strange (2003)
utilizam informacgoes de estabelecimentos com menos de 25 trabalhadores
para testar os efeitos das economias de aglomeragao sobre a produtividade.
Assim, o indicador de competigao é dado por:

emp, gsmait /€MP;

empPgsmalt /€MPsg

(6)

onde: emp, ; = emprego do setor s na regiao z; emps = emprego total no
setor s no Estado; emp, jemau = total do emprego no setor s na regiao z

comp; s =
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para estabelecimentos com menos de 10 empregados; empgsman = total do
emprego no setor s para estabelecimentos com menos de 10 empregados.

Um elevado nivel do indicador comp para um setor s especifico reflete a
existéncia de mais firmas com menos de dez trabalhadores na regido, para
um dado nivel de emprego do setor s, do que o seu correspondente em
nivel estadual. Assim, um valor maior do que 1 para o setor s significa
que ele é, potencialmente, mais competitivo naquela regiao do que em nivel
estadual. No entanto, Glaeser et alii (1992) ponderam que este valor pode
significar simplesmente que as firmas deste setor, nesta regiao, sao apenas
menores do que a média estadual. A dificuldade de distinguir entre as
duas interpretacoes se da em razao de os dados utilizados nao possuirem
informacgoes complementares, como as de nivel de produgao individual das
firmas.

d) Indicador de tamanho médio das firmas

Assim como o indicador de competigao, o tamanho médio das firmas esta
relacionado com o grau de competicao do mercado e abrange os efeitos da
escala de produgao. A ideia é que um menor tamanho médio de firmas
é frequentemente associado a um maior grau de competicao no mercado
produtor local, enquanto que um tamanho médio de firma maior indica
a propensdo a um maijor grau de monopolio. Para Glaeser et alii (1992),
um efeito negativo de sua elasticidade sobre o crescimento do emprego é
interpretado como um efeito positivo da competicao.

Combes (2000), no entanto, observa que este indicador mede o efeito
das economias internas de escala e que a inferéncia de seu resultado como
indicador de maior ou menor grau de competicao deve ser vista com cuidado.
Uma das razoes é que o seu resultado pode refletir apenas o efeito do ciclo de
vida das firmas. Ou seja, as firmas mais novas, em geral, tém um tamanho
menor e sa0 mais propensas a um crescimento mais rapido, enquanto firmas
que ja atingiram seu tamanho ideal tendem a reduzir a expansao do seu
nivel de emprego. O célculo do tamanho médio das firmas segue o mesmo
utilizado por Combes (2000):

em nbr
tmfz,s _ pz,s/ z,8

(7)

onde: emp, s = emprego do setor s na regiao z; emps = emprego total no
setor s; nbr, ; = niimero de estabelecimentos do setor s na regiao z; nbr, =
ntmero de estabelecimentos do setor s.
e) Indicador de densidade do emprego total

O indicador de densidade do emprego total reflete o tamanho da economia
local e é bastante relevante para captar as diferencas entre as regioes
analisadas. Ele ajuda a explicar se os fatores locais, independente dos
fatores setoriais, tém influencia no crescimento do emprego. Assim como
em trabalhos anteriores, ele representa para o exercicio econométrico uma
variavel de controle. Nos trabalhos de Glaeser et alii (1992), Henderson

emps /nbrs
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et alii (1995), a variavel de controle presente nas regressoes ¢ medida pelo
nivel de emprego setorial local, do inicio do periodo analisado.

Combes (2000), por sua vez, utiliza o emprego total da regiao, no periodo
inicial, ao invés do emprego total setorial por regiao, como nos estudos
anteriores. Além disso, a variavel é normalizada pela area total de cada
regiao, medida em quilémetros quadrados. Essa forma de tornar relativa a
sua participagao parece mais adequada & comparagao do indicador entre as
regioes do que a forma absoluta. Em geral, as areas mais densas sao as mais
propensas a propagacgao das externalidades, além de ser uma das principais
caracteristicas dos centros urbanos. Com isso, os valores positivos obtidos na
estimagao do modelo podem ser considerados consistentes com a presenca
de economias de urbanizacao-Jacobs (Ciccone e Hall 1996). Seguindo a
proposicao de Combes (2000), o indicador utilizado fica:

den, = emp,/area, (8)

onde: emp, = emprego total na regiao z; e area, = éarea total da regiao z,
incluindo, portanto, a area urbana e rural.

4. Resultados e Discussao

O modelo foi estimado para cada setor, e todas as regressdes apresentam
correcao para heterocedasticidade pelo procedimento de White.” A respeito da
independéncia dos termos de erro, a estatistica DW (Durbin-Watson) indica
que as regressoes nao apresentam problemas de correlagao para esses termos.
Os resultados das regressdes para os nove setores analisados sdo apresentados
na Tabela 2.8

Os resultados da estimagao revelam as elasticidades das variaveis de estrutura
econOmica em relagao ao crescimento relativo de emprego. Isto é, qual a
variacao percentual da varidvel endogena, ceteris paribus, para um aumento
de 1% de cada variavel explicativa, sendo que os sinais negativos indicam
uma relagdo inversa. Cada uma das nove regressdes apresenta pelo menos
duas variaveis explicativas com significancia de até 10%, e o modelo utilizado
parece ter se ajustado melhor aos setores téxtil, produtos de madeira e moveis
e industrias diversas. Este tltimo, o tnico setor em que todas as varidveis
exdgenas estimadas sao significativas.

7 Ver White (1980).

Os modelos de crescimento tradicionalmente aceitam que os eventos de longo prazo sejam
explicados pelo lado da oferta, razdo pela qual Glaeser et alii (1992) utiliza um periodo de 30
anos em seu estudo. No artigo analisado, o autor utiliza 11 anos, e variagoes anuais no crescimento
do emprego setorial. E possivel que condi¢des de demanda por trabalho nio sejam despreziveis
nesse contexto, motivada pelo ciclo econémico do setor, linhas de crédito setoriais, concorréncia
internacional etc. Tais variaveis omitidas podem enviesar os resultados e comprometer o pressuposto
de identificagao do modelo.
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Tabela 2
Resultados das estimagbes para cada um dos setores selecionados — Variavel
dependente: Crescimento relativo do emprego y.

Setor Regressores R? |DW

log(esp) | log(div) |log(comp)|log(tmf) | log(den)
Fabricagdo de produtos alimentares e| 0,2131* |0,2042*%**| 0,211 0,442 0,0289** 10,22(1,98
bebidas

-0,0854 | -0,1245 | -0,1481 | -0,1938 | -0,0899

Fabricagdo de produtos téxteis 0,2986** [0,4909***| -0,0372 -0,2508 | 0,5036** [0,29]1,99
-0,1484 | -0,285 | -0,1172 | -0,214 | -0,2172
Confecgdo de artigos do vestuario e|0,1326*%**| 0,0234 -0,15 0,3942* [0,2395%**|0,22(1,97

acessorios
-0,0711 | -0,1337 -0,1128 -0,1362 -0,137
Preparagao de couros e fabricagdo de| -0,5052* | 0,9731% 0,1124 0,0921 0,2419 |0,22|2,03

artefatos de couro, artigos de viagem e
calgados

-0,1627 | -0,3815 | -0,1417 | -0,2337 | -0,2458
Fabricagdo de produtos de madeira -0,1667*%|0,1908***| 0,1644 [0,2921***|-0,1897**|0,26|2,04
-0,0796 | -0,1119 | -0,1476 | -0,1794 | -0,0836

Edi¢ao, impressao e reprodugao de| -0,3043* |0,2275%**| 0,0369 0,0139 | -0,2695* (0,19|1,94
gravagoes

0,0855 0,1289 0,0456 0,1203 0,0869

Fabricacio de produtos de minerais nio| -0,3446* | 0,4226** | 0,0553 | -0,0109 | 0,0119 |0,14|2,03
metalicos

-0,094 | -0,1815 | -0,0846 0,12 -0,0956
Fabricagdo de produtos de metal -|-0,4717* | 0,5329* -0,0383 -0,0294 0,0324 |0,27|2,03
exclusive maquinas e equipamentos

-0,1085 -0,2 -0,1222 -0,24 -0,1406

Fabricagao de moveis e induastrias diversas|-0,4094%*0,4663***| -0,3481* | -0,4562* | -0,4520* [0,29|2,04
-0,1663 | -0,2511 -0,0847 | -0,1559 | -0,1157

Fonte: Estimacgbes realizadas pelos autores. .

Nota 1: O namero total de observagoes por painel é IN = 240, com 10 cross-sections cada.
Nota 2: Os niveis de significancias sao indicados por *, ** e ***, e representam 1%, 5% e 10%,
respectivamente.

Nota 3: Qs nlimeros entre parénteses informam o erro padrao de cada estimativa.

Nota 4: R“ = R-quadrado ajustado e DW indica o valor da estatistica Durbin-Watson.

Nota 5: Todos os painéis apresentam a corregao dos erros padrao através do

White Heteroskedasticity-Consistent.

Nota 6: Além destes resultados, a estimagao obteve os efeitos fixos para cada regido z,

sob forma de intercepto,

capturado pela inclusao das variaveis dummy individuais. Estes resultados estdo no Anexo A.

Entre as duas variaveis relacionadas com o grau de competi¢ao dos setores,
a que mede o tamanho médio das firmas, log(tmf), parece ter apresentado
melhores resultados para o modelo. Suas estimativas sao significativas em trés
dos nove setores. Ja a variavel log(comp) parece apresentar um menor poder
de explicacao do crescimento relativo. Entretanto, deve-se levar em conta que
a estrutura de dados utilizada na pesquisa nao abrange fatores como o nivel e
o tipo de capital previamente instalado, ou o nivel de producao individual de
cada firma.

As variaveis que indicam a especializagao, log(esp), e a diversidade setorial,
log(div), sdo as que aparecem estatisticamente significantes em um maior
nimero de setores. Neste caso, nao se pode desconsiderar a possivel questao
relativa a endogeneidade: nao s6 o crescimento do emprego setorial, em uma
dada localidade, pode ser sensivel & composicao do emprego, mas o efeito

inverso também pode ser verdadeiro. Esta questao nao é abordada diretamente
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em razdo das limitacoes da metodologia utilizada neste trabalho.? Contudo,
assim como em outros trabalhos empiricos desta natureza, espera-se que nao
haja este tipo de interferéncia. De qualquer forma, a significAncia estatistica
em quase todos os painéis indica que estas variaveis possuem relevante poder
para explicar o crescimento relativo do emprego, e com maior frequéncia
que as demais. A varidvel que controla as diferencas regionais de densidade,
log(den), também aparece com seus resultados estatisticamente significantes
para a maioria dos setores.

A avaliacdo dos resultados do modelo fornece subsidios para se ter uma clara
idéia do significado das economias de aglomeracao para as industrias analisadas.
No entanto, deve-se levar em conta as potencialidades e as restrigoes do modelo,
a extensao temporal e a abrangéncia espacial da analise, as disparidades no nivel
e no crescimento do emprego entre as regices e setores, além das suposigoes
tedricas abordadas e outros aspectos discutidos neste trabalho. Deste modo,
ao se observar os resultados das estimacgoes, a primeira constatagao que se faz
é a da existéncia de externalidades locais para todos os setores. No entanto,
a natureza e a dimensdo dos seus impactos sobre o crescimento relativo do
emprego ocorrem de maneira diferente entre os setores. Isto indica que cada
setor apresenta uma composicao propria de estrutura industrial que mais
favorece o seu desempenho.

A anélise dos resultados divide as cinco colunas de estimativas dos
regressores, que compoem a Tabela 2, em trés partes. A primeira trata das
variaveis de especializagao e diversidade, cujos resultados constam nas duas
primeiras colunas. As duas colunas seguintes apresentam os resultados das
variaveis relativas ao grau de competicdo e, por fim, a ultima coluna de
resultados dos regressores apresenta a variavel de densidade.

a) Especializacio e diversidade

O debate envolvendo especializagao versus diversidade esta em linha com
a natureza das externalidades, ou seja, localizagdo-MAR, e Porter versus
urbanizagao-Jacobs, respectivamente. O que os resultados mostram é que,
para os trés primeiros setores na Tabela 2, os sinais das estimativas de
ambas as varidveis sao positivos e significantes, exceto para a estimativa
de log(div) do setor de vestuario. Isto ¢ um indicativo tanto de economias
de localizaggo-MAR. e Porter, quanto de urbanizagdo-Jacobs. Seria mais
razoavel se os sinais encontrados fossem opostos. No entanto, o fato de se
encontrar sinais iguais nao representa inconsisténcia, pois, como salienta
Combes (2000), estas estruturas ndo possuem necessariamente uma relacdo
negativa entre elas. Neste caso, o que se deve observar é qual o efeito
dominante e a dimensao do seu impacto sobre o crescimento relativo do
emprego.

Idealmente, lidar com a questdo relacionada a endogeneidade requer a utilizagdo de estruturas
defasadas de dados e outros instrumentos de controle. Para isso seria necessaria a utilizagdo de
uma base de dados com um horizonte de analise maior do que o adotado no presente trabalho.
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Para o setor de alimentos e bebidas, um dos maiores setores da amostra
em termos de nivel de emprego, a estimativa da especializagao, (0,21), é
pouco maior do que a estimativa da variavel diversidade, (0,20). Como
a diferenca é pequena, o efeito das externalidades avaliadas sobre o
crescimento é muito parecido, restringindo a conclusao sobre qual estrutura
econdmica é mais adequada. As estimativas do setor de téxteis indicam
que as economias de urbanizagao-Jacobs, (0,49), predominam sobre o efeito
das de localizagao-MAR, e Porter, (0,29), ambas positivas. Ja o setor de
vestuéario, foi o Gnico que apresentou evidéncias favoraveis & especializagao,
com uma elasticidade de (0,13) em relagdo a variavel endogena.

Os demais setores, os seis tltimos na Tabela 4.9, apresentam um
comportamento idéntico entre si quanto & existéncia e & natureza das
externalidades. Todos os sinais das estimativas para a variavel de diversidade
s@o positivos e significantes, com variagdo de (0,19) a (0,97), indicando
a presenca de economias de urbanizagao-Jacobs. Todos os sinais das
estimativas do indicador de especialidade s@o negativos e significantes,
com elasticidades variando de (-0,16) a (-0,50), o que mostra evidéncias
contrarias as teorias de localizacdo-MAR e Porter. Para estes setores, os
resultados apontam a diversidade setorial local como a estrutura mais
apropriada ao crescimento relativo do emprego. O setor de couros e calgados,
além de ser o maior setor da amostra, apresenta também a maior estimativa
para o indicador de diversidade, (0,97), com 1% de significAncia. Este
setor apresenta também o maior resultado contrario as economias de
localizagao-MAR e Porter, com uma estimativa de (-0,50), com 1% de
significancia.

Competicao

As externalidades baseadas na teoria Porter, que na analise anterior
sobre especializagao wversus diversidade estavam ajustadas com as
de localizacio-MAR, agora se mostram identificadas com as de
urbanizagdo-Jacobs. Assim, recorrendo-se novamente a fundamentagao
tedrica, o debate envolvendo um maior grau de competicao versus um
menor grau de competicao, ou mesmo monopdlio, neste caso, estd em linha
com as economias de urbanizagao-Jacobs e Porter versus localizacao-MAR,
respectivamente.

Como visto na metodologia de calculo dos indicadores de estrutura
econdmica, quando a varidvel competicao possui relagdo positiva com
o crescimento relativo do emprego e a varidvel de tamanho médio das
firmas possui relacdo negativa, constata-se a presenca de economias de
urbanizagao-Jacobs e Porter. Caso contrario, as evidéncias sao em favor das
de localizagdo-MAR. O mais razoavel, novamente, seria a obten¢ao de sinais
opostos para as estimativas destes regressores para todos os setores. No
entanto, apenas os setores de fabricacao de produtos minerais ndo metéalicos
e de vestuario apresentaram este comportamento.

O setor de moveis foi o tnico em que as duas estimativas, log(comp),
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(-0,38), e log(tmf), (-0,45), aparecem significativas conjuntamente, ambas
com 1%. Apesar dos sinais iguais, os efeitos urbanizacao-Jacobs e Porter
tém leve predominio, ou seja, existe uma leve propensao favoravel a um
ambiente mais competitivo. Para os demais setores, apenas os de vestuario e
de fabricacao de produtos de madeira apresentaram estimativas significantes
para log(tmf). O primeiro com elasticidade de (0,39) e o segundo de (0,29),
indicando a presenga de economias de localizacao-MAR.

Densidade

Os resultados obtidos na estimagdo da varidvel de densidade total
do emprego podem ser interpretados como favordveis ou contrarios as
economias de urbanizagao-Jacobs. No entanto, nao se pode excluir os efeitos
das economias de localizacao-MAR ou aquelas relacionadas a especializagao,
em areas de maior densidade. Neste sentido, além de buscar evidéncias
sobre os efeitos provenientes das &reas mais densas e, possivelmente mais
urbanizadas, a variavel possui a funcao de controlar as diferencas regionais.
Assim, é apropriado que a anélise dos seus resultados leve em conta os
resultados obtidos nas regressoes das demais variaveis do modelo.

As estimativas com sinal positivo para log(den) refletem os beneficios que
podem ter as industrias instaladas em areas densamente desenvolvidas. No
geral, areas mais densas sao mais propensas & propagacao de economias
externas, especialmente em razao do maior numero de firmas e da
quantidade de informagoes. As estimativas que apresentam sinais negativos
podem ser interpretadas de outra forma. Neste caso, ¢ importante lembrar
que este trabalho considera como fontes de externalidades tanto os
knowledge spillovers como aquelas relacionadas as forcas de mercado.
Assim, uma estimativa com sinal negativo estatisticamente significante,
pode representar os efeitos das forgas de dispersao.

Dos nove setores analisados, seis apresentaram estimativas significantes
para a variavel log(den), sendo que trés com elasticidades positivas e trés
negativas. Entre os setores com relagao positiva, o de alimentos e bebidas,
(0,02), e o de produtos téxteis, (0,50), apresentaram também evidéncias de
economias de urbanizacao-Jacobs na variavel de diversidade. Isto significa
um efeito complementar que reforga a presenga de externalidades entre
industrias diversas, tipico de localidades mais densas.

Entretanto, a relagao negativa das estimativas dos setores de fabricagao de
produtos de madeira, (-0,18), de edigdo e grafica, (—0,26), e principalmente
do setor moveleiro, (—0,45), significam externalidades negativas provocadas
pelas localidades de maior densidade. Para estes setores, os congestion
effects se mostram dominantes e a produgao industrial em locais menos
congestionados parece a melhor opcao. No caso do setor moveleiro, por
exemplo, uma explicagao que se pode dar para isto é que o setor pode ser
bastante sensivel ao custo de transporte de seus insumos. Assim, seria mais
vantajoso para o setor localizar-se mais proximo de seus fornecedores do
que em grandes mercados.
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5. Conclusoes

A primeira constatagdo que pode ser feita, em relagdo aos resultados
encontrados, ¢ que em todos os setores avaliados ha evidéncias de estarem
se beneficiando de externalidades decorrentes da estrutura produtiva local,
identificadas em pelo menos dois dos indicadores analisados. Ou seja, todos
os setores estao se beneficiando de economias externas, sejam elas de
localizagdo-MAR (especializagio), de urbanizagio-Jacobs (diversificagao) ou de
competi¢ao-Porter (competigao). As magnitudes das elasticidades, no entanto,
mostraram-se bem diferentes entre os setores.

Para estabelecer um ordenamento das trés fontes de economias externas,
os resultados apontam para um leve predominio da presenca de economias de
urbanizagao-Jacobs. Para estas, as elasticidades foram positivas em todos os
setores analisados. Em relacao as economias de localizagao-MAR, os resultados
mostraram ser menos favoraveis. Para as economias tipo competigao-Porter, os
resultados apontam para uma situagao intermediaria entre as anteriores.

Outra constatacdo refere-se ao trade-off existente entre os beneficios
de estar localizado em areas densamente desenvolvidas wversus os custos
de congestionamento (congestion costs). Os resultados mostram que os
efeitos da densidade sobre os setores sao bastante variados, sendo que trés
setores apresentam respostas positivas & densidade e outros trés apresentam
desvantagens em produzir em areas de maior densidade.

Por fim, vale destacar que os resultados encontrados estao em linha com boa
parte dos estudos empiricos que se propuseram a estudar o mesmo assunto.
Entretanto, dado que o tema reveste-se de um grau de complexidade bastante
elevado, isso remete para dois conselhos: ter cautela no uso dos resultados e
fazer novas investigacoes, inovando na definicdo dos indicadores de estrutura
produtiva, ampliando o periodo de analise, aumentando o niimero de regioes e
usando espagos geograficos menores.
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Anexo A

Resultados das regressoes: efeitos fixos

Regides Setores — Divisao CNAE*
15 [ 17 | 18 | 19 | 20 | 22 | 26 | 28 | 36

Alto da Serra do Botucarai |-0,42|-0,27/0,00 0,14 |-0,08|-0,06| 0,56 |-0,18| 0,81
Alto do Jacui -0,52}-0,10}-0,07|-0,75| 0,14 | 0,44 |-0,07}-0,57| 0,14
Campanha 0,200,371-0,19}-1,03|-0,57|-0,06| 0,5 |-0,78|-0,77
Central -0,01/0,11 |-0,06-0,57|-0,03| 0,23 | 0,2 |-0,38|-0,05
Centro Sul 0,08 10,26 0,21 |-0,62| 0,08 |-0,24/-0,03|-0,17| 0,04
Fronteira Noroeste 0,21{0,38 0,28 |-0,96| 0,01 |0,46 | 0,18 | 0,05| 0,87
Fronteira Oeste 0,14 |-0,14|-0,47{-1,77|-0,39|-0,10|-0,48|-0,86|-1,07
Horténcias -0,21/0,780,11 |-0,13| 0,74 |-0,04|-0,36|-0,03| 1,11
Jacui Centro -0,04}-0,67|-0,25|-0,53| 0,35 | 0,41 | 0,25 |-0,26| 0,63
Litoral -0,33/0,66 0,16 |0,03| 0,54 |0,10 | 0,04 [-0,66| 0,55
Médio Alto Uruguai -0,05/0,31 (0,09 |-0,65|-0,1 | 0,23 0,46 | 0,18 | 1,01
Metropolitano Delta do Jacui| 0,01 [2,31|1,11|-2,39/0,77| 1,44 |-0,02|-0,21| 1,64
Missoes 0,08 |-0,36}-0,13|-1,10/-0,19| 0,31 |0,11 |-0,16/ 0,11
Nordeste 0,12/0,11 (0,45 |-0,80| 0,49 |-0,01| 0,05 |-0,22| 0,88
Noroeste Colonial -0,11{0,23|0,36 |-1,210,11|0,14|-0,1 {0,43|0,29
Norte 0,3810,68 (0,69 |-1,34|0,290,76 |-0,07|-0,28| 0,92
Paranhana 0,16 | 2,4 |0,74|0,500,97|0,77|0,25|0,50 | 1,71
Produgao 0,36 0,85(0,50 |-0,61| 0,16 | 0,42 |-0,14|-0,20| 0,45
Serra 0,06 1,78 (0,86 |-1,61|0,72{0,90 |-0,16/0,26 | 1,87
Sul 0,25 |-0,08(-0,04/-1,38/ 0,43 | 0,15 | 0,07 |-0,90|-0,81
Vale do Cai 0,58(1,57/0,80|-0,01/0,46 | 0,64 0,69 |-0,27| 1,81
Vale do Rio dos Sinos -0,10{3,09 1,24 |-1,01/ 0,96 | 1,49 0,16 | 0,15 | 2,35
Vale do Rio Pardo -0,09/0,11 (0,58 |-0,58| 0,37{0,31|0,08 0,01 | 0,13
Vale do Taquari 0,57(1,07(0,67/0,20|0,79{0,70 10,34 (0,02 | 1,40

Fonte: Estimacoes realizadas pelo autor a partir dos dados da pesquisa,
com a utilizagdo do software de analises econométricas EViews, versao 4.1.
(*) Setores por codigo da Divisao CNAE, conforme Tabela 2.1.
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