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Resumo

O objetivo do presente trabalho € promover uma discussdiotaq@os efeitos tedricos e metodoldgicos decorrentes do
processo de axiomatiza¢do do conceito de racionalidaderreag¢eondmica. Particular importancia é atribuida asuddades
tedricas e metodolégicas de se transpor o micro runmee@oocomportamento econdmico. Para tanto, apreserdacontexto
epistemologico em que se da a reducdo psicologica do homem eamnéngjoe abrange individualismo metodoldgico e
estruturalismo. Em seguida, discst a legitimidade da transcendéncia mioiacro a partir do tratamento metodoldgico do
individuo e da firma na microeconomia neoclassica, na quauocudor e firma sdo unidades isomorfas de analise.
Argumentase que o individualismo inerente a abordagem neoclassica&amalicontraposi¢cao entre um nivel individual e um
nivel coletivo de anélise, de modo que o microcomportameestadelecid@xantee desvinculado do macro. Influenciadas
por esta contraposi¢do, as primeiras aproximacdes walistas mantém a tendéncia axiomatica da racionalidadeona
econdmica. Contudo, versdes mais elaboradas dos métaddsrafistas, caracterizados pela énfase nas relacde®(es
agentes) como unidade de analise, permitem resgatar o camentd do individuo como um produto das relagdes sociais,
levandaese em consideracao a interdependéncia entre o micro e 0 macro.
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Abstract

This paper aims at discussing theoretical and methodologiceequences derived from the axiomatization of ratiggnali
concept in the economic theory. Special importance ibuaiid to theoretical and methodological difficulties ofpsssing the
microeconomic behavior towards the macro. For doing tsas ipresented the epistemological context by which the
psychological reduction diomo economicus adopted by the economic theory. Next, it is discussedetjitimacy of the
micro-macro transcendence from the methodological treatment efirtividual and the firm, in the neoclassical
microeconomic context, in which consumer and firm are supptwsée isomorphic unities of analysis. It is argued that the
methodological individualism, inherent to neoclassical apgroanplies the counterposition between an individual and a
collective level of analysis so that the microeconomic behnaid establishedexante and disconnected to the macro.
Influenced by this counterposition, the first structuradipproaches maintain the axiomatic tendency of rationalitthe
economic theory. However, more advanced versions of stalisim, giving emphasis on relations (not on agentshig of
analysis, allow to integrate the individual behavior as ayrbof social relations taking into account the interddpeny
between the micro and micro level.
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INTRODUCAO

A Economia, enquanto ciéncia, desenvolve e consolida suas tearrasdida em que amplia e
aprofunda o conhecimento de seu objeto, descoblirdas propriedades e as “leis” que regem seu
comportamento. Para tanto, faz uso de instrumentos e métcelqggpicapazes de garantir sua prépria
cientificidade, relevancia e utilidade. Em outros ternao€iéncia Econdmica (CE) visa a legitimagéo de
suas construcdes tedricas. Contudo, no esforco de legitimalgims aobstaculos persistem: a
transcendéncia do micro rumo ao macrocomportamento econdmicooainla mediante extensdo de
principios e axiomatizagdo. Tornar os pressupostos incontestaveia tendéncia metodolégica da CE,
evidenciandese na teoria microecondmica por meio da descricdo do comportamerdpakados
agentes.

Os pressupostos comportamentais adotados na teoria econdmideetudsn na abordagem
neoclassica — refletem uma “psicologia econémica” fundameetddmreducionista e orientada por
postulados de diferentes versdes de individualismo metodolégico (IMgcidnalidade € exemplo da
fragilidade empirica dos principios sobre os quais se aicar¢eoria microecondmica tradicional.
Assumindo que o comportamento do individuo e da firma — enquanto unidades asodeodhalise — €
norteado por uma racionalidade maximizadora, a microeconomia recelabre espaco a discussdes
gue néo se limitam & esfera do econémico.

O presente trabalho toma a discusséo acerca da tendénciatizgatadracionalidade na teoria
econdmica & luz das divergéncias metodologicas entre duas poaigégonicas: IM e estruturalismo.
Pretendese, mais especificamente, ressaltar as implicacbesmdi#ricia axiomatica de tal postulado
comportamental no desenvolvimento teorico das relagdes entreveinmdividual e um nivel coletivo de
analise econbmica. Para tanto, o artigo parte da caracéerida contexto epistemolégico do IM (se¢éo
1), passa a discussdao referente ao reducionismo psicologico daheroadmico (secdo 2), trata dos
fundamentos do método estruturalista (se¢do 3) e de suas padiécidar nas ciéncias humanas
incluindo nelas a CE (secéo 4). Em seguida o artigo aborda o indligiduzoletivo na teoria econémica
(secdo 5) e a racionalidade nesses dois niveis de analise @ec&ao tecidas, entdo, algumas
consideracdes finais.

1. O CONTEXTO EPISTEMOLOGICO DO INDIVIDUALISMO METODOL  OGICO

A constru¢cdo do conhecimento, como qualquer outro empreendimento, tequponto de
partida. O conhecimento cientifico que se pretende de agipagfica desenvolvee na medida em que
sistematiza e organiza os fatos consistente e coerenterAentmsisténcia e a coeréncia das teorias
cientificas s8o continuamente questionadas epistemologiGmectusive no que concerne aos
pressupostos que lhe servem de ponto de partida. Nao seriatditsreEconomia.

A axiomatizacdo do conceito de racionalidade na teoria econbaziqgaifte de um contexto mais
amplo de tentativas de legitimacdo da metodologia da CE. éusdifo quanto aos critérios de
legitimacdo e cientificidade é extremamente abrangente eogerga, mas como o presente trabalho
limita-se a axiomatizacdo da racionalidade na teoria econdmica, extwoapistemoldgico apresentado
neste capitulo trata de algumas questdes pertinentes ao refexidsso, em especial no que concerne a
reducéo psicolégica do homem econdmico.

A emergéncia de uma disciplina “autbnoma” do saber implica imitlgdo de seu objeto de
analise e o desenvolvimento de métodos apropriados de invastigegotando diomo seconomicus
como elemento de andlise, a CE restringe suas investigagd®mportamentecondmicados agentes.
Na medida em que a explicacdo deste aspecto do comportamerdao requer algum tipo de modelo
ou de “esquema da conduta humana”, a emergéncia da CE verpaabamia da definicAo de uma
“psicologia econdémica” rudimentar do homem econdémico, uma psicaogiardo pode ser tomada na
acepcao cientifica do termo, uma vez que fundamentada no sensa eoem constatacdes empiricas de
um contexto historico especifico. Impregnada dos pressupostos miitassficos da sociedade européia
do inicio do século XVIII, a concepcdo de homem (e ndo apenlsndem econdmico) que inspira 0s
autores classicos as primeiras construcdes tedricasuestdmentalmente associada ao conceito de
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racionalidade. Oscilando entre descritivo e normativo, o @onde racionalidade transforma o homem
econdmico em unidade basica de andlise, uma vez que a racdeadliditarista e egoista do homem
econdmico, inspirada na racionalidade kantiana, “...o0 individuo cajaiiosunico, Unico criador e fim
altimo da racionalidade de seus atos...” é hipGtese indigpel para constru¢cdo de uma teoria de
equilibrio nos moldes classicos (MIGUENS, 1958, pl&h

A necessidade de se adotar ou de se construir modelos de comptrtacoeémico, de se adotar
ou de se construir uma “psicologia econbmica’, acompanha a iteckssde uma discusséo
metodolégica da CE na medida em que essa psicologia assumérajeharia axiomatica. Como
ressaltado por Reynaud (1967, p. 8): “...como era indispensavet addionomia algum esquema da
conduta humana, certos economistas criamana revelia dos trabalhos dos psicélogos. Escolheram,
dessa maneira, os produtos de sua prépria imaginacédo.teNoss de Boland (1990, p. 24): “The
behavioral hypothesis upon which we build our economic theories aresgeabk, representations of our
ignorance.”

O néo reconhecimento das diferencas entre as instanciagutivast do real, as caracteristicas
mais essenciais do objeto de andlise que o singularizam mm termo espaco implica a crenga na
existéncia de um método universal, aplicavel indistintamantedo fendmeno da realidade. A CE
permaneceria, assim, presa ao monismo metodolégico catamedss epistemologias de cunho
positivista (BRUNO, 2005).

O estudo reflexivo da origem, natureza, limites e validade afthecimento acompanha o
progresso das diversas disciplinas cientificas, promovendo dissussorientagcbes quanto a melhor
trajetéria a ser seguida, estabelecendo, dessa forma,ramepas distintivos entre ciéncia e senso
comum. Em perspectiva historica, o desenvolvimento da ciéeeila procedimentos comuns nos
distintos ramos do saber. Alguns métodos transcendem as fierdntre as disciplinas e sédo ajustados a
analise de diferentes objetos. Estabelecendo relacbes degiangbor exemplo, as disciplinas
compartilham de certos métodos. A peculiaridade do objeto dke diaciplina requer, contudo, uma
abordagem critica da adequacdo dos métodos a investigacao o winja vez que a adequacédo do
objeto ao método, em detrimento da adequagdo do método ao objetamplicacbes teodricas
importantes e nem sempre proficuas. Esse cuidado é necesasariue o tedrico ndo seja surpreendido
guando seu objeto de investigacdo “...teima em ndo ser aprisipaladoditames da logica formal”, na
expressdo de Ganem (1996).

O individualismo metodologico, definido por Udehn (2002, p. 497) como “a plénaiule or
program telling historians and social scientists how to defiokeative concepts, explain social
phenomena, and/or reduce macro to micro.” tem carater metadwldgimativo, definindo a trajetoria
metodolégica que melhor se adapta ao aperfeicoamento do coahcaientifico nas ciéncias sociais.

O IM, enquanto critério normativo de cientificidade, tem comorapattida, na CE, a difuséo da
idéia de que o micreeducionismo € a Unica abordagem vélida. Esse fechacionismo requer que
niveis superiores sejam explicados em termos de niversonefe de andlise (YOUNG; PHILP, 2002).
Como conseqiiéncia da tentativa de adequacdo metodoldgicae tem esforco de promover a
microfundamentacdo da teoria econémica. E esse o caso do maaxiaiitico, por exemplo. Mas trata
se de um movimento maior: em detrimento de quaisquer rei@sémaeterminantes sugralividuais,
prevalecem, na Economia, uma postura atomicista e o esforgalulgfio dos niveis agregados ao nivel
individual de explicagcdo (SOROMENHO, 2000). Esse movimento fde darque Possas (1997) define
como “a cheia dmainstrearf

A microfundamentacdo é uma exigéncia de coeréncia dos partespde determinada matriz
tedrica, a neoclassica. Nesse sentido, quando esses tedmngpartiham do mesmo objeto de estudo,
micro e macroeconomia diferem somente com relacdo a esjla® de seus propdsitos e com relagéo a
guestdes de agregacdo (SOROMENHO, 2000).

Para Ganem (1996, p. 113), a busca de microfundamentos dzommmia neoclassica tem por
objetivo identificar “...as leis de conjunto que reflitam corgoentos maximizadores individuais. Por
sua importancia epistemoldgica, essa frente de pesquisa aealopondo para 0s neoclassicos como o
Unico empreendimento rigoroso.” A idéia de que uma abordagem c&ntdfiessariamentdeve estar
baseada em algum tipo de individualismo deve ser no entanto gadati(dOUNG; PHILP, 2002). Isso
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€ particularmente importante quando se trata de um tipo de IMupd@e um reducionismo axiomatico
diretamente vinculado a utilizagdo de modelos de atores ractmjsermanecem aprisionados em uma
“légica de céalculo econbémico cuja ubiqlidade a faz portadora dmestatuto ontolégico que as ‘leis
gerais inescapaveis’, (...) tudo se passa como sesegisti‘microestruturas’ cognitivas, universais e
imutaveis, que programassem 0s comportamentos individuafesenmecessariamente no sentido da
otimizacdo." (BRUNO, 2005, p. 342).

Udehn (2002) distingue os IMs segundo diferentes graus de intensidice versdes fortes e
fracas. No extremo dos individualismos fortes estariam axjgelédendéncia atomicista, dentre os quais
estdo: o individualismo da teoria do contrato social, que tem como popéotida um individuo-aocial
desvinculado de instituicdes; e o IM da teoria do equilibrio geEEG}Tque tem como ponto de partida
um individuo isolado, sem relacdes sociais. Nessa claggific a medida que os individualismos passam
a incorporar instituicbes ou elementos de explicacdo de cacitivo, dirigindese a abordagens mais
holisticas, deixam de ser IMs fortes e passam a seifdados como IMs fracos.

Em escala descendente de intensidade, ao IM da TEG -segaio individualismo da escola
austriaca, menos extremo por assumir o individuo como ser sac@lltural que atribui significado
subjetivo as suas proprias agdes e aos artefatos humaldgdpperiano, no mesmo sentido, reconhece
a pertinéncia das instituicbes, seja como variaveis exég@samodelos sociais, seja como antecedentes
das explicagfes sociais cientificas: no primeiro caso, tlipSes podenser explicadagm termos de
individuos, e, no segundo, podenplicaras ac¢des individuais (UDEHN, 2002).

A versao mais fraca de IM incorpora, com maior frequént@aentos estruturalistas de analise.
Tratase do extremo oposto ao individualismo atomicista, o IM de Colepeimeado de nogdes
estruturalistas. Este IM admite totalidades sociais compaid posicdes inteelacionadas, sendo estas
totalidades estruturas cuja existéncia independe dos indivfihrtisulares que ocupam as diferentes
posicdes (UDEHN, 2002).

A partir das distingdes entre os diferentes graus de intelesidias IMs, Udehn (2002) esbocga
algumas definigdes distintivas entre os INstividualismo naturglpara os individualismos da teoria do
contrato social e da TE@idividualismo socialpara o individualismo da escola austriaedividualismo
instituciona] para o IM de Adam Smith, e principalmente para o individoali popperiano e,
finalmente, individualismo estrutural para o individualismo de Coleman. Esta dltima versdo, uma
“sintese” de elementos individualistas e holisticos, seddqgmninante entre os sociélogos e marxistas
heterodoxos adeptos do IM.

Em Economia, dos classicos aos neoclassicos, o IM assamagcendente de intensidade. Na
economia classica o IM associado a teoria do contrato sop@llase & nogdo de ordem espontanea,
entendida também como ordem naﬁj(mavid Hume, Adam Ferguson e Adam Smith), e é considerado
por Udehn (2002) um tipo de individualismo institucional (por incorporar el@seénstitucionais de
explicagéo), assumindo em John Stuart Mill, mais do que em Adaith, 0 matiz mais extremo.

In A System of Logi¢1843), Mill argued that all social sciences are basethws of mind, or human nature. It is
possible to find empirical laws, or generalizations, dbsty largescale social phenomena, but a causal explanation
of these empirical laws requires psychological lawscaBee of this, Mill is generally considered to be a
psychological reducionist and a methodological individualist. tdeo to distinguish Mill's methodological
individualism from other versions of this doctrine, itsismetimes called ‘psychologistic individualism’ (AGAéSI
apud UDEHN, 2002, p. 482).

Ainda que dentre os autores classicos o IM ja se facanpeesdo os autores neoclassicos que lhe
atribuem particular importancia. E com a Revolucdo Margtaati® final do século XIX que a CE

%Essa “ordem natural” deve ser entendida no sentido de que, “rtargeea sua atividade material, os individuos
relacionarmse enquanto possuidores de mercadorias e as relagfes eesnéssumem a forma de trocas. Os atos dos
individuos resultam, entdo, numa série de consequénciasiquEia designios da vontade humana.” (SOROMENHO, 2000,
p. 192).

*AGASSI, J. Methodological individualisnritish Journal of Sociology, vol. 11, p. 24470, 1960.



definitivamente passa a ser uma ciéncia individualisthvidualistic sciencg na qual as explicagbes dos
fenbmenos econdmicos sdo formuladas a partir da avaliacadiveuljes seres humanos (UDEHN,
2002). Da Escola Austriata TEG, passandee pelo utilitarismo inglés de Stanley JeVors IM é
predominante, mas é no contexto da abordagem neocléassica que greEéita um IM particular,
extremamente reducionista e atomistico, ao tomar como pontoriida pa individuo isolado, sem
relacbes sociais, que interage em um mercado com tecnelagstituicbes dadas (UDEHN, 2002).
Nessa abordagem, a realidade, em sendo passivel de divis@oidades independentes, poderia ser
compreendida ignoranese as relagdes entre elas (USUNIER, 2002).

O extremado IM da TEG toma forma com Leon Walras. Segundo Pt86d4), como a teoria
pura elaborada por Walras busca fundamenta¢gbes seguragjtaraedégica do modelo de equilibrio
geral deriva de axiomas. Supée que os individuos entram em cena (no mercado) prontos a tomada de
decisdo: “O que € importante notar € que eles sdo pensadoaaresique tém um conhecimento claro
e distinto, completo e inequivoco, das proprias preferéncis aomo das técnicas de producdo
disponiveis. SO concebidos desse modo podem se tornar axiomas;ms@a@dsiser encontrado um
fundamento seguro para o exercicio dedutivo.” (PRADO, 1994, p. 8).

A concepcao walrasiana de ciéncia econdmica’poa “...a natural science of things, where
isolated individuals respond to impersonal prices”, conforme destréehn (2002, p. 482), fundamenta
se em um individualismo mais radical do que o individualismo dal@sustriaca, e mesmo do que o
utilitarismo inglés, representado principalmente por Sta]“éey)ng

It is obvious that GET [General Equilibrium Theory] representadical form of methodological individualism,
where the actions of individuals are seen as resulting fadrhef/his psychologybj the physical surrounding, and
(c) the actions of other individuals. According to LawrenBoland (1982, p. 13ff.), not only GET but also
neoclassical economics as a whole, is a manifestatipsyehologistic individualism. The rule guiding this fooh
methodological individualism says that no economic explanas considered sucessful until all exogenous variables
have been reduced to psychological states of individuals\atlal constrains. Social institutions may appear in the
models of neoclassical economics, but only as endogenous vau(@blieHN, 2002, p. 499).

No IM da teoria neoclassica, os individuos sdo reduzidos aspde uma maquina” (PRADO,
1994, p. 12), ou “...invllucros sem contetdo, simples instrumentogredaléncia das regras de
racionalidade atribuidas a concorréncia” (POSSAS 1990, p. 1&8dw@ionismo da teoria neoclassica
passa a ser um “sistemismo mecéanico” na demonstragcédo-hagtemnatica da superioridade do mercado

*Lembrando que a subjetividade desempenha um papel importanés@oss dessa escola. Para Menger (1983, p.
304): “...o valor é algo subjetivo, ndo somente no que tarsgm anatureza como no tocante a medida de determinacédo do
mesmo. Sempre e em toda parte os bens tém ‘yadod [grifo do autor] certos individuogm relacdo ggrifos do autor]
determinados individuos, e somente para tais individuos t&mdeterminaddgrifo do autor].”

® para Jevons (1983, p.-35): “...a mente de um individuo é a balanca que faz sdasigs comparacdes, e é o
juiz final das quantidades de sentimentos. Mas, numa mentanpulso é comparado apenas em relagdo a outros gamas
mesma mente, nunca em relacdo a impulsos em outrassnfent&m conseqiiéncia, a comparacdo dos impulsos deve estar
sempre confinada ao &mago do individuo. Devo destacar aquappsar de a teoria supor a investigacao da condi¢cdo de uma
mente e basear nessa investigacdo toda a Economia, a préath conjunto de individuos que serd tratado. As formais gera
das leis da Economia sdo as mesmas no caso de individag8es; e, na realidade, € uma lei operando no caso gende
namero de individuos que dé origem ao conjunto, representadoanaacfes de uma nacgdo. Praticamente, no entanto, é
impossivel detectar a operacdo de leis gerais desse tipgdes de um ou de uns poucos individuos (...) Admisedque
temos um ndmero suficiente de casos independentes podetdodetectar o efeito de qualguendéncig/grifo do autor],
por mais débil que seja.”

" Nas palavras de Walras (1983, p. 3), sua obra pode serddefimno um “curso elementar de Economia Pura
Racional”.

8 Jevons (1983, p. 37) define sua obra como “a mecanica dadeikddo interesse individual”.

® BOLAND, L. W. The foundations of economic methodLondon: Allen & Unwin, 1982.



(GANEM, 1996), na explicacdo de *“..como de agOes individuais é@mdmtes resulta, ndo
intencionalmente, um estado social coerente.” (PRADO, 1992)p.

A perspectiva reducionista concebida a partir do IM e ine@migomem econdmico leva a uma
separacdo e a uma oposicdo entre o individuo e o seu meiansfitiwional, uma oposi¢cao entre o
individual e o coletivo, o primeiro enquanto parte e o Ultimo enquantoRadiindo da agéo individual, a
explicagdo de uma ordem (ou equilibrio) social fundarmeamt@ma motivagdo egoista dos agentes.
Eventuais desvios sdo compensados, e, no agregado, desapdPeessnpostos unitarios e acdes
individuais, na distingdo que contrapfe o individual e o coletivo, titogr® problema teorico e
metodolégico na medida em que, uma vez separados;stet@ancar o todo pela transcendéncia das
partes, reduzindee as “leis” sociais a “leis” psicoldgicas. A teorsacplogica implicita nessa abordagem
do comportamento econdmico dos agentes tem por objetivo agdegaaanalise do comportamento de
um individuo em particular: o individuo “atomistico” que habita o univierdoco classico e neoclassico
requer uma psicologia especifica, uma psicologia que partsugesicbes como o egoismo, a
racionalidade e a maximizac@o da utilidade. A base psical@n teoria econdmica ndo deve, como
ressalta Granger (1955, p. 169), ser entendida em seu sentidéicoienddicional, dado que: “Do
psicolégico ao econbmico existe uma diferenca estrutural edsafiféaenca que se impbe pouco a
pouco no pensamento econdmico através de um certo nimero de tematdvdaxiomatizar uma
psicologia econdmica’, e assim definir ‘ummicroestrutura [grifo do autor] subjacente aos
macrofendbmenos’.”

E partindo de postulados assumidos como validos, a exemploioiaatalade, que se promove a
reducdo psicolégica axiomatica do homem econdmico.-ditaliante disso, que dentre os aspectos
relevantes para a analise critica da teoria neoclassigaaereducdo da unidade de analise da CE (o
homem econbémico) ao comportamento estritamente econdmico dossadeatelo ponto de vista
metodoldgico essa teoria apresesgacoerente, a sua consisténcia t@majuestionavel na medida em
que o comportamento do individuo é considerad@nte e desvinculado de seu ambiente sécio
institucional.

2. O REDUCIONISMO PSICOLOGICO DO HOMO OECONOMICUS

A axiomatizacdo da psicologia econbmica € passivel de idegfifd, segundo Viet (1967) e
Granger (1955) em trés tentativas principais: nos tipos idkaisomportamento, no fetichismo da
mercadoria, e na teoria dos jogos aplicada ao comportamento eocondom

Os tipos ideais, tal como definidos por Weber (1991, p. 105), &a..comstrugéo intelectual
[obtida mediante acentuacdo mental de determinados elemdmt@alidade] destinada & mediagéo e a
caracterizagdo sistemética das relacBebviduais [grifo do autor], isto é, significativas pela sua
especificidade...”, devem ser capazes, segundo Viet (1967, p.d253).liberar o que ha de Unico em
toda a situacao histérica.”, posto que o objetivo € o conhecimengrtittufar, ndo se limitando apenas a
apreensdo de caracteristicas mais frequientes e mais. g@mo aparelho légico e esquema mental, os
tipos ideais permitem que 0s agentes econdmicos sejam apreeindgdpsetativamente a partir das
conexodes de sentido realizadas em cada acao particular:dwsgirao conhecimento de um fenémeno
historico, isto, ésignificativo na sua especificidadE o que aqui existe de decisivo é a idéia de um
conhecimento dos fenébmenioslividuaismediante a premissa de cajgenas uma parte finitda infinita
diversidade de fenbmenos é significativa. [grifos do autor]EBER, 1991, p. 934). O tipo ideal
requer, desse modo, uma redugéo.

A reducéo inerente ao tipo ideal weberiano é, tal como na fenomenaleducado eidética, ou
seja, reducdo a idéia, a esséncia. Para Viet (1967,),cbem para Granger (1955), a questdo da
axiomatizacdo de uma psicologia econdmica nos tipos ideais de Mb&r\Wesulta da necessidade de
coordenar uma “eidética descritiva” com uma “eidética foresgjluematizante”, ou, em outros termos,
tratase da necessidade de “superacdo do descritivo pela intuicdsséasias”’. O esfor¢o axiomatizante
da psicologia econdmica vem em Weber acompanhado da deficAncestrutura subjacente aos
macrofendbmenos ao passo em que, acentuando as caractedistioas individuo para caracterila
como tipo ideal, e a partir deste conceber explica¢c6es &giciat, promowse uma reducgéo.



O fetichismo da mercadotibanalisado por Marx seria, segundo Viet (1967), tentativa semelhant
na medida em que o fendbmeno da reificacdo que se manifestaiedadeccapitalista pressupde a
existéncia de um mecanismo psiquico. A compreensdo do fendbmeedickgdo, para Goldmahh
(apud VIET, 1967, p. 256), requer a compreensdo do “mecanismo psiquics atoaqual se realizam
todos os processos.” O mecanismo psiquico a que se refere Goldrdanmermite, contudo, que se
conclua que a abordagem marxista explique os fatos econémicagmdooa psicologia individual nem
que se deva fa#é. Elementos psicoldgicos na perspectiva marxistarafgdbs como superestruturas da
realidade econdmica, como epifendmenos.

Semelhante a necessidade de coordenagdo da eidéticativdeseri da eidética formal
esquematizante, Granger (1955) aponta certa ambigiidade no mamgigue tange a dissociacédo entre
objetivo e normativo. Viet (1967), em oposicdo, argumenta que aidig&o entre objetivo e normativo
recomendada por Granger (1955) conduziria a um dentre dois extremos:lddo a separacdo entre a
reificacdo e o fundamento econdémico de sua existéncia, que ibiltas® sua compreensao; de outro, a
construcdo de um sistema formal por abstracdo, que excluipaiczlogia a compreensdo do carater
social de seu objeto. E no carater normativo, ou mais éispeznte na nogéo que se tem do normativo,
gue se encontraria no marxismo espago para a problematicerdaerda macroestrutura:

O que parece impor a dissociacao do objetivo e do normativo spepva marxista, € no fundo a idéia que se faz do
‘normativo’. N&o é dificil conceder, por exemplo a P. I%?gque ‘a teoria marxista do valor é normativa’ com a
condigdo, no entanto, de compreender bem aqui a norma e dazeéicéndo uma exigéncia dialética provada nas
contradi¢Bes inerentes a situagdo colocada aos trabalhpataesociedade, deste modo reencesgra fio de uma
I6gica que, fornecendo & psicologia 0 meio de superar o estégima simples descricdo do fendmeno, assegura
solidamente, em economia, a definicdo de uma microestrMiE®, (1967, p. 259).

O instrumental de andlise da teoria dos jogos, por sua gesfdrmou chomoseconomicugm
“homem de decis&o” e traduziu o comportamento dos agentes econémiasdratégias de jogo. E em
Theory of games and economic behawderJ. von Neumann e O. Morgenstern que se pode identificar a
tentativa de excluir o elemento psicolégico puro dos fundamentos do econgwoi transformar o
homem econdmico em estrategista, a teoria dos jogos o redofjsa® 0 processo de axiomatizagéo
do comportamento dos agentes na teoria econdmica. O processtugiorpromovido pela teoria dos
jogos assume, assim, duas formas principais: a reducdo datoomja reducdo probabilitaria. A redugéo
de conjunto desloca o centro de andlise do comportamento das @Edomed comportamento do jogo, e é
este, enquanto totalidade e enquanto conjunto, que prevalecgiasiggssao séries de golpes que néo
podem ser apreendidos isoladamente (GRANGER, 1955). A reducéo ptdiiabse fundamenta na
nocao de estratégia e restaura para cada jogador a sucegsfanlds, entendida como uma sequéncia de
escolhas, uma escolha inicial de uma ‘estratégia’.” (VIEI67, p. 260). Ambos processos tém em
comum a fun¢é@o de permitir uma descricdo axiomatica dolfogo.

9 pela definicdo de Marx (1983, p. 71): “...a forma mercad®@arelacdo de valor dos produtos de trabalho, na
qual ele se representa, ndo tém que ver absolutamenteamadaua natureza fisica e com as relagfes materiais e da
originam. N&o é mais nada que determinada relacdo soti@ os proprios homens que para eles aqui assume a forma
fantasmagorica de uma relacéo entre coisas. Popiasencontrar uma analogia, temos de nos deslocgida rebulosa da
religido. Aqui, os produtos do cérebro humano parecem dotedodal propria, figuras autbnomas, que mantém relagdes entre
si com 0os homens. Assim, no mundo das mercadorias, acontages@rodutos da mao humana. Isso eu chamo o fetichismo
que adere aos produtos de trabalho, tdo logo sdo produzidos como nescadgue, por isso, é inseparavel da producao de
mercadorias.”

I GOLDMANN, R.Recherches dialetiquesParis: Gallimard, 1959.
2 BIGO, P.Humanisme et économie politique chez Karl MarxParis: P.U.F., 1951.

13 A reducdo promovida pela teoria dos jogos difere da redugdmopida pela escola austriaca, a cujo
reducionismo metodoldgico Von Neumann e Morgnestern (1990-13) @irigem algumas consideracfes: “The chief
objection against using this very simplified model [a la RobSamso€] of an isolated individual for the theory of a social
exchange economy is that it does not represent madoel exposed to the mainfold social influences. Herices, $aid to
analyze an individual who might behave quite differently if ¢ti@icer were made in a social world where he would be
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A reducdo axioméatica de uma psicologia do homem econémico sitoazades jogos no mesmo
contexto do tipo ideal weberiano e do fetichismo da mercadoria de Mas é a redugcdo promovida
pelo IM dos classicos, e principalmente dos neoclassicos,copsitui modalidade axiomética de
interesse as abordagens estruturalistas.

3. O METODO ESTRUTURALISTA, APARTEE O TOD O

No processo de racionalizagdo do objeto de analise cientficatencdes criticas do método
estruturalista diferem conforme as disciplinas: para ofiBtags, o estruturalismo permitiu a aproximacao
com os sistemas sincronicos de conjunto, em detrimento @o®eiicos prevalecentes; o estruturalismo
das matematicas encontrou nos isomorfismos a unidade dos ate€@ni@artimentados e heterogéneos
capitulos que constituem a disciplina; as tendéncias atoasistia psicologia foram questionadas e
combatidas pelo estruturalismo que se opde as tentativas de r@doratidade as associagbes entre
elementos prévios (PIAGET, 1970).

Os conceitos modernos de estrutura bassenem relacbes entre partes e todo. A analise
estrutural enfatiza a interdependéncia, as relagdes intartiasas partes: na auséncia destas relacdes o
todo se resumiria a um agregado. A principal caracteridtiste método é a compreenséo do todo como
construido a partir destas relagdes internas entre ass.p&egundo Jackson (2003, p. -72ZB):
“Structural theory can sometimes turn into holism and give th@lexprecedence over the parts, yet the
original aim of structural ideas — as against holistic oness-tw ensure that the whole could always be
transformed, or else the whebart relationship would be redundant. A structural method, if handled
properly, should never congeal into structural wholes that loadeosv their component parts.”

A definicdo de estrutura de Piaget (1970, p. 8), segundo a qual untarasté um sistema de
transformacgdes que comporta leis enquanto sistema (por oposipéopéedades dos elementos) e que
se conserva ou se enriquece pelo proprio jogo de suas transfesis&®d que estas conduzam para fora
de suas fronteiras ou fagcam apelo a elementos exterierégé, trés explicagdes fundamentais referentes
as caracteristicas da estrutura, a saber: a totalidadssformacéo e a atregulacao.

A totalidade é caracteristica da estrutura que a distilgsi@gregados. Trase da tdo recorrente
assertiva “o todo ndo €, de maneira alguma, a soma de stes'.p@s elementos da estrutura estao
subordinados as leis de composi¢cdo que caracterizam o sistama tal, ndo sendo meramente
associagfes cumulativas. O todo, sob tais circunstanciasseafa caracteristicas de composicao
diferentes daquelas atribuidas aos elementos (PIAGET, 1970;, M#657). O reconhecimento da
validade e da relevancia da assertiva é tdo elucidativoaypeotilematico.

A tentativa de Comte de explicar o homem pela humanidadevés de explicar a humanidade
pelo homem, bem como a tentativa de Durkheim de apreender o todcenemgéncia da reunido de
individuos sdo exemplos de abordagens que reconhecem o postuladeesufmaado e, ndo obstante,
consideram o todo como anterior as partes ou contemporaneo de seissc@dxmbas abordagens
correm o risco de, devido a simplificacéo, orsér no tratamento da natureza e das leis de composi¢éo
da estrutura (PIAGET, 1970).

Aos esquemas de associacdo atomistica e de totalidadeerieergpdense, segundo Piaget
(1970, p. 11), as estruturas operatérias, cujo mérito esta napatg@na atitude relacional, abordagem
“...segundo a qual o que conta ndo é nem o elemento nem o todo se impoadal ceem gque se possa
precisar como, e sim as relacdes entre os elementosnowuias palavras, os procedimentos ou
processos de composicdo (segundo se fale de operagdes intenciodaisealidades objetivas), ndo
sendo o todo sendo a resultante dessas relacdes ou composje8dsijs sdo as leis do sistema.”

Essa nocdo dinamica de estrutura remete as transformacdeslidgade da estrutura que €
simultaneamente estruturante e estruturada. O interesse txplitas estruturas dese justamente a
concepcao de estrutura enquanto sistema de transformacdes.e@aside transformagdo podem ser
intemporais, a exemplo das operacfes matematicas, e tesnpooano as relacdes sociais. Os

exposed to factors of imitation, adversisting, custana so on. These factors certanily make a great differenci,ig also to
be questioned werther they change the formal properties ofrtoess of maximizing. Indeed the latter has never been
implied, and since we are concerned with this problem aleaean leave the above social considerations out of account.”
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estruturalismos de tendéncia antigenética e-hastibrica buscam, implicitamente, a fundamentacéo
intemporal das estruturas, tomando por base os sistemasdgiematicos. A construgdo de uma teoria
geral das estruturas requer, contudo, questionamentos quantera dedais sistemas de transformagodes,
a menos que se recorra aos transcendentalismos. Nestelbaso sempre recursos axiomaticos, o que
para Piaget (1970, p. 14) “...do ponto de vista epistemologiomaéforma de pilhagem gue consiste em
explorar o trabalho anterior de uma classe laboriosa de constr@ordsgar de construir por si s6 os
materiais de partida.”

As transformacdes inerentes a estrutura conservamessas, pelo principio de autegulagéo,
limitam-se as suas fronteiras. A auwggulacdo confere a estrutura certo grau de fechamento e,
principalmente, sua conservacdo. O fechamento da estsatoir@ si mesma néo deve ser entendido em
sentido absoluto: uma estrutura pode ser composta por subestrutuisesieaja anexacao, havendo, ao
contrario, uma confederacdo. As regras de-egalacdo, diante disso, sdo as leis de totalidade da
estrutura (PIAGET, 1970).

Depois de apresentadas as caracteristicas da estrutwmsedeessaltar que os métodos
estruturalistas assumem certos pressupostos comuns em e#adisgiplinas. Além das caracteristicas
elencadas por Piaget (1970), merecem destaque as colockg;déset (1967), segundo as quais a
identificacdo das relagcées que compdem a estrutura ocorredidareen que se percorre o caminho das
partes ao todo e do todo as partes, ndo devendo ser este movimergmalingat rigido. Isto posto, cabe
a apresentacao das especificidades do estruturalism@&namsido homem e, dentre estas, na CE.

4. PECULIARIDADES DO ESTRUTURALISMO NAS CIENCIAS DO HO MEM

O conceito de estrutura resultante de analogias com estrigizas ndo tem contribuido muito as
ciéncias sociais. A estrutura concebida como construto rigijeto concreto e permanente omite
elementos de dinamica (as relagfes historicamente cafesifuimportantes para a analise do objeto das
ciéncias sociais. Enquanto nas ciéncias fisicas e biolégieatrutura é passivel de modelagem fisica e
fragmentagcdo arquitetdnica, a estrutura empregada como artifetiodologico nas ciéncias sociais é
concebida por abstragéo teorica. A concepcao dindmica déuesté recurso analitico proeminente nas
ciéncias do homem. Como argumenta Firth (1968, p. 79): “O coramiestrutura social € um recurso
analitico que serve para compreender como 0s homens se compmitlmente. As relagdes sociais de
importancia crucial para o comportamento dos membros da adeiednstituem a esséncia do conceito
de estrutura, de tal sorte que, se estas relacdes ndo eperas®ciedade nio existiria sob essa foffa.”
E também na definicdo de estrutura que Piaget encontra namsigociais objeto passivel de apreensio
segundo o método estruturalista:

Se a estrutura € um sistema de transformagdes compodaasideis enquanto totalidade, leis que asseguram sua
auteregulacao, todas as formas de pesquisas que dizem respeitiedade, por mais variadas que sejam, conduzem
a estruturalismos, uma vez que 0s conjuntos ou subconjsmtcEs se impdem de imediato enquanto totalidades,
visto que essas totalidades sé@o dinamicas e, portanto, sedaslermacdes, ja que sua atggulacdo se traduz pelo
fato especificamente social das pressdes de todosnesogé& de normas ou regras impostas pelo grupo (PIAGET,
1970, p. 79).

Nas ciéncias do homem os métodos estruturalistas exprimem urdedemlizacées que requer,
necessariamente, a interdisciplinaridade (PIAGET, 1970). #&artdas relagdes entre a psicologia e a
sociologia Parsons (1968, p.-50) afirma que a tendéncia histérica de contraposicdo deduodid
sociedade implica na consideracdo do individuo como unidade desapéatise seria uma abordagem
equivocada ao ndo apreender os subsistemas ou grupos constituititds social e do qual o individuo
faz parte. Por esta raz&o, ndo caberia ao individuo totaletoraccondicdo de unidade basica de analise;
antes é @apelde um individuo que constitui a unidade da estrutura social.

14 A funcao social, segundo o autor, é “...definida como semelagdo entre uma acéo social e o sistema do qual a
acéo faz parte, ou, alternativamente, como o resultadoddasacial em termos de um esquema de meios e fins deasda
outras acgdes por ela afetadas.” (PARSONS, 1958, p. 483eaodo, uma relacéo ou agéo social tem por fungéolestte
conexdo com todos 0s elementos constituintes do sisteciel.



Na CE a teoria ortodoxa, comprometida com o IM, tem se madigtante do conceito de
estrutura social tanto quanto dos métodos estruturalistas J&son (2003, p. 727): “Any structure
bringing people together will contradict the atomism of neoaabks$hought.” Na teoria neoclassica as
estruturas sociais raramente aparecem, e quando o fazem, carasondas imperfeicdes de mercado,
vém associadas as explicagbes elaboradas a partir do compootanckévidual. A estrutura é adotada,
nesse contexto, como elemento de restricdo do comportamento huma@itS@N, 2003). E neste
sentido, por exemplo, que € utilizada a “estrutura de mercadotjue a concorréncia € “...uma estrutura
rigida e predeterminada que nivela cada empresa a um agentadiente?) indiferenciado de sua
l6gica™ (POSSAS, 1990, p. 168).

Em razdo desse distanciamento do estruturalismo e da aproxin@gao tM atomicista, a
transicdo do micro ao macrocomportamento econdémiceedde modo axiomatico. Reduzindo a
psicologia do agente econbmico a légica racional maximizadorag@dassicos tornam possivel a
construcdo dos agregados econdmicos como uma simples somaede papassagem do micro ao
macro, mediante extensdo e agregacdo, € axiomatica e priddenma perspectiva dos métodos
estruturalistas.

As abordagens mais heterodoxas (a exemplo do institucionalismo e xismoaortodoxo), nao
obstante, analisam o comportamento econdmico inserido em uma astndial. Para Jackson (2003, p.
728), “...structural methods are at the heart of a heterodoxagppiraima vez que os argumentos em
oposicao a perspectiva ortodoxa fundamerdamprincipalmente, na refutacdo do IM. Embora as
diversas teorias estruturalistas permanecam deficieletasma terminologia uniform® revelam uma
ruptura metodologica fundamental com relagdo a abordagem ortod@a3ON, 2003).

Os problemas da abordagem estruturalista emergem quando sk texialicar as relacdes entre
individuo e estrutura social. A estruturacdo do agente econdmicatia ga construcdo de um
microcosmo encontra paralelo na tentativa de estruturagdo daslegas econdmicas em um
macrocosmo. Conciliar o microcosmo do agente individual (atiwamsente isolado) com a
macroestrutura dos macrofendébmenos é problematica do método restattna CE. Granger (1955)
aponta algumas das tentativas de construcdo do macrocosk@s atoaprolongamento sumario de um
microcosmo econdmico, dentre as quais trés merecem destEueimeros indicd§ a escala de
preferéncias sociais e a agregacao.

Os numeros indices, traduzindo as condi¢Bes globais do mercado ap@nam paonsumidor
individual exemplar, constituiriam o modo pelo qual a conceitud@@acondmica se resolveria em
conceitualizacdo psicologica. A construcdo de uma escalpreferéncias sociais é de natureza
semelhante. A tentativa de Arrow (1952) fundameetano método axiomatico: a fungdo de escolha
social satisfatoria, i. e., “conveniente, honesta e sabl@/e atender a trés condi¢cbes: o principio de
racionalidade coletiva, o principio de ligacé@o positiva erdreatores individuais e os valores sociais e 0
principio de independéncia face as alternativas estrafhgwimeiro principio determina que todo
conjunto imaginavel de sistemas de preferéncias dos individuosspodgregado a um sistema de
preferéncias sociais. O segundo principio indica que se uma pdadibisurge na classificacdo de todas
as outras possibilidades, permanecendo introcavel, esta pdadiihdo serd diminuida na classificagédo
social, enquanto o ultimo principio determina que a escolhalsagin conjunto de possibilidades n&o
depende das preferéncias com relagdo as possibilidades née se encontram. A dificuldade de se

5 A concorréncia, nessa perspectiva, é estatica, vinculsmdonocdo de equilibrio e, para Hayek (apud PRADO,
1994, p. 21), “...pressupde que os fatos (relevantes)génfdescobertos e que a competicéo ja cessou.”

8 H4, na literatura de cunho metodoldgico e epistemaddgibordagens ditas “sistémicas”, cujos fundamentos
mantém inegavel correspondéncia semantica com a teogia@struturalista, a exemplo da abordagem de Buckley (1967)

7 A discusséo envolve os trabalhos de Frisch (The probféntex numbersEconometrica n. 4, vol. 1, p. 438,
jan. 1936); de Nataf (Sur la possibilité de constructionetains macromodele§conometrica, n. 16, vol. 3, p. 23244, jul.
1948) e de Nataf e Roy (Remarques et suggestions relativesmbresndices.Econometrica n. 16, vol. 4, p. 33346, oct.
1948.)
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atender as trés condicbes € eminente, em especial petssililidade de coeréncia de sistemas
individuais de preferéncia

O problema da agregacéo, por sua vez, esbarra nos limitgpseese podem admitir isomorfismos
entre micro e macrocosmo. Dentre os pressupostos dos modeloscondmicos esta a suposi¢do de um
elevado grau de homogeneidade entre os agentes, de tal form&@og@veria inconsisténcia l6égica em
passaise do micro ao macro mediante agregacao. Essa transpasigéatica, bem como a escolha dos
axiomas, da margem a discussfes quanto a legitimidade daucéaostedrica. Se a constituicdo do
macrocosmo via extensao do microcosmo requer gue as grantezagcondmicas sejam anteriormente
estruturadas, o processo de composi¢do do macro fica complmni&e a reducdo do psicologico na
definicdo da microestrutura parecer corresponder a construgéial fdo macrocosmo, ndo se poderia
afirmar que ela seja ordenada, e menos ainda, que ela dearded, necessariamente” (VIET, 1967, p.
264).

Diante disso, é a axiomatizacdo da psicologia econdmica qdeveen voltar as atengbes na
discussédo da micro e da macroestrutura, consideisedoe esta tendéncia revela, na CE, a concepgao
do método estruturalista como requisito do “espirito cientifgqpe® tem seu objeto racionalizado. Cabe
ressaltar que a racionalizagdo metodoldgica do comportamentarécomné@o equivale a racionalizacao
do comportamento pelo agente econémico. Eiemtista é o tedrico que racionaliza seu objeto de
investigacdo. Weick (1973, p. 10) sugere que:

...0s tedricos levam sua natureza humana para a ciénciap pdde ser visto em sua tendéncia para explicar
acontecimentos enigmaticos através de motivacdo. Fazeasfongo conjunto para verificar o que os atores estdo
‘tentando’ fazer. Uma vez que isso seja ‘descobert@pnodo pensa ‘entender’ o que ocorre. Atribuir as organizacoes
e aos seus participantes a disposi¢do para ‘raciondlidatlez 0 mal estar dos tedricos, mas na realidade explica
muito pouca coisa dos participantes.

Em casos extremos, o cientista confusdecom seu objeto de esttite o préprio modelista
adentra o modelo para garantir a corre¢do das pre%ﬁs@m:uliaridades da teoria neoclassica que
refletem a dificuldade tedriemetodoldgica de transposi¢cdo do nivel individual ao nivel coletivo de
analise do comportamento econdémico dos agefites.

5. A TEORIA ECONOMICA, O INDIVIDUAL E O COLETIVO

A distincdo mais geral entre a micro e a macroeconomia itkelionobjeto da primeira as
microunidades e da segunda aos agregados econdmicos. A gélimiwinda que superficial e
redundante, evidencia um procedimento de transposicdo ou transienedamivamente simples: a
agregacao. A microeconomia neoclassica explica a curvaeda dh industria a partir das escolhas feitas
por empresas individuais: “Reunidos em conjunto, receita e pasioo empresario individual, demanda

18 A heterogeneidade de individuos que compdem a firma empddez facompanhar de relacées de conflito. A
interdependéncia de sistemas individuais de preferénciamede@ssariamente resulta numa convergéncia de interesses que
harmoniza a perspectiva do individuo, tomado isoladameamteadirma, o coletivo. O conflito de interesses ecte;fes de
poder sdo intrinsecos a qualquer forma de organizacdo sbaizdximizacdo da fungéo utilidade de um individuo requer,
frequientemente, o prejuizo alheio, de modo que a definicdo a@éungéo utilidade coletiva torrse complicada.

19 cabe advertir, conforme Usunier (1990, p. 90): “Imagesaity should not be confused with reality itself.”

20 E esse 0 caso da hipétese das expectativas racionais, éna goenunidade de econometristas que homogeneiza
as expectativas de todos os agentes econdmicos. A racionaleksds agentes os permitem formular suas previsdes cem bas
em um mesmo modelo, o “modelo real” da economia (GANEM, 1998.4).

L A postura metodolégica e epistemolégica dos cientismsoenicos é historicamente determinante dos rumos da
ciéncia econdmica, da (im)pertinéncia e (ir)relei@igie tém para a sociedade. Dessa postura depende inclusivgo de
atuacao dos economistas. Se compete aos modelos econprei@rsfendmenos — independentemente das hipoteses sobre as
quais se alicergam —, o mercado de trabalho dos ecdasrtosnase seriamente ameagado pela astrologia, pela numerelogia
analogos.
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e oferta para o mercado total, estes determinam o preperdado e a producdo da firma e da atividade
econbmica. Conseqlentemente, estas for¢cas determinam adalatacrecursos também entre as
atividades ou setores econémicos.” (FERGUSON, 1992, p. 273).

A alocacao dos recursos é determinada, nessa persppelas decisfes de preco e de producao
do empreséario individual, diante da estrutura de mercado estdbelrainte As suposicdes necessarias
a essa analise merecem destaque. Ferguson (1992) destaca deasado aberto e a maximizacao de
lucro. O mercado aberto é caracterizado pela inexistéeci@ntrole e de intervencdo governamental. A
maximizacao do lucro € hipotese fundamental a teoria neoclé@ssiogana: “a hipétese de maximizagéo
do lucro € a unica que produz uma teoria geral da firma, mercaticacdo de recursos que € bem
sucedida, tanto em explicar quanto em predizer o comportangagoatividades econdmicas”.
(FERGUSON, 1992, p. 273). Para o autor, a explicacdo do comportadeniatividades econémicas
basta a suposi¢cdo de que 0s empresarios egerm seéentassem maximizar o lucro, e a hipétese “como
se” é a Unica justificavel na previsdo do comportamentatiiadades econdmicas.

Tanto Ferguson (1992) quanto Pindyck e Rubinfeld (1999) admitem que a hipotese de
maximizacdo é controversa. Porém, seus argumentos favoréagig@o dessa hipdtese convergem no
sentido de reconhecer a capacidade de previsao da teoria. Reridybinfeld (1999, p. 267) julgam que
a suposicdo de maximizagdo “evita complicacdes desnece&sReatringindese a firma a uma fungéo
de producgédo, a maximizagao pode ser alcan¢cada por meio da ecolha combinacdo 6tima de fatores
de produgél&2 Dessa forma, a maximizagdo do lucro da firma, analoga a mzag#wo de utilidade do
consumidor, permite o desenvolvimento de critérios normativoa parformulagdo de politicas
empresariais e a firma passa a ser analisada como udeaa@ncujo Unico comportamento plausivel é a
maximizacao do lucro. Enquanto unidade de andlise da teoria nezz;lasima néo aparece como uma
organizacdo formada por pessoas com preferéncias e proposito®diO trabalho resurse a um
fator de produgéo, a um insumo. Para efeito de andlise, iaast@or que a firma porse como um
individuo maximizador. Uma tal concep¢é@o de firma corresponde ao igeee (I998) denomina de
“caixa preta”. Essa expressao sintetiza a condi¢do paradofhdaneoclassica, uma teoria da firma em
gue a unidade basica de andlise (a firma) é coadjuvantepdamidexto maior de alocacdo de recursos e
teoria de pregos, preocupacdes primeiras dos (neo)cdg$3iGRE, 1998).

Devese reconhecer, conforme Possas (1990, p. 24), que: “A microeconegttissicanao
[grifo do autor] € uma teoria da firma; esta é apenas ual passivo pelo qual a légica maximizadora da
racionalidade de cada individuo conflui para o equilibrio (harmaloatodo.” Nessa perspectiva, o
objetivo da abordagem neoclassica ndo € a explicacdo do comportdaéntea. A firma neoclassica é
uma ligacao teorica entre causa e efeito, equivale a ustretinteorico, imaginario e, portanto, ndo
reivindica uma contrapartida empirica. Os agentes, nessxtmmao sdo o objeto de analise:

The ‘household’ in price theory, is not an object of stutlgerves as theoretical link between changes ireprand
changes in labor services supplied and consumer goods denhanlidyothetical reactions of an imaginary decision
maker on the basis of assumed, internally consistent pmeisefunctions serve as the simplest and heuristically
satisfactory explanation of empirical relationships betweemg#sin prices and changes in quantities. In other
words, the household in price theory is not an object of stud\OINLUP, 1967, p. 9).

Tratase de uma postura anéloga a de Debreu (1959, p. 37): “In the stprdyglottion, when one
abstracts from legal forms of organization (corporation® padprietorships, partnerships, ...) and types
of activity (Agriculture, Mining, Construction, Manufacturingansportations, Services, ...) one obtains
the concept of a producer, i. e., an economic agent whose roleh®ase (and carry out) a production
plan.” Nao obstante, as afirmagbes mais contundentes prevévaldas (1983, p. 121):

22 up producdo em um mercado regido pela livre concorrénciengd operacdo pela qual os servicos podem ser
combinados nos produtos de natureza e de quantidade prépdasaa a maior satisfagdo possivel das necessidadés de
dos limites da dupla condicdo de que cada servigo, assimaaa produto, tenha apenas um Unico pre¢o no mercadt® aque
no qual a oferta e a demanda séo iguais, e que o preco de verptadides seja igual a seu pre¢o de custo em servicos.”
(WALRAS, 1983, p. 135).
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O empresario é, pois, 0 personagem (individuo ou sociedadeppga matériaprimas de outros empresarios; em
seguida aluga, mediante um arrendamento, a terra do paéojrieundiario; mediante um salario, as faculdades
pessoais do trabalhador; mediante um juro, o capitalgltatista e, finalmente, tendo aplicado servigos produtgos
matériasprimas, vende por sua conta os produtos obtidos. O emprelgadgricultura compra sementes, adubos e
gado magro; aluga terras, construgfes e instrumentos parargaja trabalhadores, ceifadores e pedes; e vende
géneros agricolas e gado engordado. O empresério de indostpaa matériaprimas téxteis e metais brutos; aluga
usinas, oficinas, maquinas e utensilios; contrata tecefl@esjros e mecanicos, e vende objetos manufaturados:
tecidos e metais trabalhados. O empresério do comércio congucadorias por atacado; aluga armazeéns e lojas;
emprega caixeiros e viajantes; e vende mercadoriasepv&uando qualquer um deles vende seus produtos e
mercadorias mais caro do que lhe custaram em maptimas, arrendamentos, salarios e juros, tem um lucro; no
caso contrario, tem uma perda. Essa € a alternativeacaetariza o papel do empresario.

Nessa abordagem, ndo h& exatamente uma firma, h4 um indivigoos@ge!| pela organizacao
da producéo, pela coordenacao dos fatores de produgdo. Néo ltédlistitre niveis de agregacgéo, pois
a preocupacdo maior € a alocacdo de recursos: “...a teogeoducdo, assim como a teoria da troca,
comecga pelo problema da obtengdo, por cada um dos permutadorestisticd® maxima das
necessidades e termina pelo problema do estabelecimento, cexdmeta igualdade entre a oferta e a
demanda...” (WALRAS, 1983, p. 134).

A hipétese de maximizacdo de lucro (enquanto objetivo da fira) constitui, por si SO,
condicdo necessaria para formulagdo da teoria de precos @cdedal de recursos na perspectiva
neocléssica. O instrumental de analise microeconémico ortodoxelesta um ambiente especifico para
a acgdo dos agentes, caracterizado pela concorrénciageytst em esséncia, consiste na impessoalidade
do mercado, ou seja, na inexisténcia de concorréncia diretsosragentes econdmicos envolvidos. Para
Ferguson (1992, p. 277), as condi¢cdes que garantem a concorréndia parfeoria microeconémica sao
basicamente quatro: grande niumero de pequenas empresas, homogetemaduto, livre mobilidade
de recursos e perfeito conhecimento. Em outros termos, agatde econémico €, individualmente,
incapaz de exercer qualquer influéncia significativa no preco abitufr comercializado. Este, por sua
vez, ndo apresenta diferencas qualitativas de vendedor paraleerdietal modo que os consumidores
séo indiferentes quanto a firma que o disponibiliza. Cada recwsessario a producdo deve fluir
livremente no mercado em resposta a variacdes de pregasur@idores e produtores devem ter plena
consciéncia dos precos praticados no mercado para que @n@éicseja alcancada e mantida. O
conhecimento necessario a maximizacao da utilidade e do hementanto, ndo pode limitae a essa
Gnica variavel, pois um perfeito conhecimento requer, efetivameampleto conhecimento do futuro,
tdo bem quanto do presente. Da auséncia dessa onisciéncia dgmoieconcorréncia perfeita nao
prevalece e, consequientemente, a alocagéo eficiente dosorefica comprometida.

A irrealidade ou inconsisténcia das hipéteses é evidenteoehecida. O autor o admite, mas
argumenta que o modelo deve ser considerado por duas razbessincip

Primeiro, a generalidade pode ser somente atingida pay deeiabstracdes. Portanto, a teoria ndo pode ser
perfeitamente descritiva de fendbmenos do mundo real. Al&n,djsanto mais corretamente uma teoria descreve um
caso particular do mundo real, menos corretamente destravigos. Em qualquer area de pensamento, um tedrico
ndo seleciona suas hipéteses, baseardem seu realisifib as conclusdes, ndo as hipéteses, sdo testadas junto a
realidade. Isto conduz a um segundo ponto de grande, embgnadpia, importancia. As conclusdes derivadas do
modelo de concorréncia perfeita ttm amplamente permitido egfdis@xatas de fendmenos do mundo real. Isto &, a
concorréncia perfeita freqlientemente funciona como um motgrico dos processos econdmicos. A mais
persuasiva evidéncia é o fato de que, a despeito dossofatcadoggrifo do autor] modelos de comportamento
econdmico, os economistas usam hoje provavelmente maisasmpesguisas 0 modelo de concorréncia perfeita que
outrora (FERGUSON, 1992, p. 2280).

Os argumentos assemelham ao posicionamento positivista de Friedmann (1953), que atribui
maior importancia a capacidade de previsdo da teoria (ndoa)agse a realidade ou irrealidade das
hipéteses. Segundo Pickering (1981, p. 59):

23 Cabe reforcar: se o realismo das hipéteses é dispérssifonteiras entre senso comum, ciéncia e forigs
cientificas” de conhecimento ficam atenuadas. Métoddsas tornarpse indistintos e sua utilizagéo passa a ser indifere
contanto que as previsdes dos modelos que os orientam (Bafamaticos, econométricos ou astroldgicos) sejam carreta
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There is a long tradition in positive economics that so lasg model predicts effetivelly it is not necesdary
investigate in detail the underlying influences whitint thdel. This is perhaps typified in the ‘black box’ amto

to economic forecasting in which the variable inputsdpce a given forecast without an attempt to describe or
understand the way in which such variables interact tdymethe particular output.

A racionalidade onisciente que é atributo dos agentes ecay®mao requer, nessa perspectiva,
uma validagéo empl’ri@é‘. Nao se questiona, diante disso, a racionalidade em difereniss de
agregacdo: o consumidor e a firma sdo tratados como unidsafesras de andlise, e a reducéo
psicolégica do homem econbmico encontra paralelo na reducdo da fiomadigdo de unidade de
analise. Desconsideradas a coeréncia dos sistemas indivitugi®feréncia e as complexas relacdes
entre os individuos que compdem a firma empirica, efdua reducdo simplificadora que toma
individuo e firma por unidades isomorfas de andlise e esmitalessa forma, o elemento coletivo de
explicagdo do comportamento da firma. O ndo reconhecimento dadinma entidade coletiva, com
regras e objetivos diferenciados, € um problema fundament&oda heoclassica da firma (TIGRE,
1998).

6. RACIONALIDADE INDIVIDUAL VERSUS RACIONALIDADE COLETIVA

N&o obstante a simplificacdo teorica, as relacdes econdndioasssencialmente complexas, o
universo econémico € constituido de inUmeras variaveis que mant@ipiasinculos sofisticados de
interdependéncia. O comportamento econémico requer o conhecimento acimssmes e da logica do
funcionamento da interdependéncia das principais variaveis, dag0e®l mais importantes que
determinam os fendmenos econdmicos. Para os (neo) classiomsimizacdo do lucro, no caso da
firma, e da utilidade, no caso do consumidor, é possivel porquedsdudividuos tém acesso a todas as
informacBes necessérias. Essas informacdes, para %ﬁ@pkd BUTLER, 1987), séo fornecidas pelo
mercado através de uma rede de comunicagfes: o sistema ds. @esstema de pregcos pode
harmonizar as necessidades de varios individuos porque sirgedizde parte das informagfes em um
“simbolo™: “...através de uma espécie de simbolo, so a imfgiimessencial é passada adiante, e passada
adiante s6 para as pessoas a quem ela interessa.” (HAEK,BUTLER, 1987, p. 50). Do ponto de
vista da sociedade como um todo, 0s precos sdo sinaissatfev@uais as informag¢des sobre escassez
séo transmitidas entre os agentes (ARROW, 1984).

De fato, o sistema de pregos prevalecente em economiagrdado simplifica imensamente o
intercambio entre os agentes, pois compradores e vendedores n&anprdispor de informagoes
detalhadas sobre as causas da escassez de produtos ou inssit@odo [s@aber que aumentos de prego
sinalizam aumento da escassez, enquanto reducdes de préigarsimaaior disponibilidade (menor
escassez) do produto em questédo. O sistema de precos, diantsatiaso mecanismo mais eficiente de
indicacdo das mudancas no ambiente econémico, dado que as informag8earies (0s precos) e, para
0s neoclassicos, principais determinantes do comportamentagdoges, sdo disponibilizadas pelo
mercado.

24 0 modo como a racionalidade é introduzida na construcéo aeidnpede até mesmo essa possibilidade. A
racionalidade, aliada a clausutateris paribus faz com que qualquer tentativa de validagcdo empirica psajicamente
impossivel. Se os agentes séo racionais, segundo a definicdssieac eles maximizam. Caso isso ndo ocorra,-pede
argumentar que a clausudaterisparibustenha sido violada, ou seja, que tenham ocorrido mudangaslriente econémico,
significando que os agentes ndo deixam de ser rasi@A@LLIS; NELL, 1977). No que se refere ao consumidaid@ell
(1994, p. 165) afirma: “The empirical definition of rationalitut forth by economists is transitivity in observed chpgiven
that two initial conditions (themselves untestable) hpldferences are well ordered and stable, and informaticoniplete.
But if those initial conditions cannot themselves be tested, results of tests of rationality assumptions cannot be
unambiguously interpreted. While confirming instances gocaméned, disconfirming instances can be met with the claim,
ceteris was not paribus. Seldom is it mentionated ithf@fifo do autor] ceteris was not paribus and consistenclidgice was
neverthelass observed, it would indicate irrationalityavér on the part of the consumer.”

% HAYEK, F. Individualism and economic order. London: Routledge, 1948.
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O sistema de precos assume importancia maior na teoria ortpdaxse determina a alocacao
dos recursos. Nao surpreende, portanto, que o mercado tenha retagh&ho poder na teoria
econbmica (classica e neoclassica), sendo responsavel pedgdaloeficiente (maximizadora) dos
recursos econdmicé8.0 comportamento dos agentes pode, nesse contexto, ser congwgeEndineio
do comportamento dos precos: “Como se sup0e concorréncia penfettados os mercados, 0S pregos
assumem o duplo papel de varidveis de ajuste para o equilitaldeyele cada mercado particular) e de
parametros para os agentes econdémicos em sua conduta ram@aimizadora.” (POSSAS, 1990, p. 12).

Concebido como linguagem, na acepgdo saussariana do?teonsistema de precos soO tem
sentido na instituicdo maior, o0 mercado. Para Adam Smith rcade seria responsavel pela emergéncia
da ordem ndo apenas econdmica, mas também &patabendo, segundo Ganem (2000), duas
interpretacdes do conceito: 0 mercado como operador técnico ou mexraeisatocacdo 6tima (numa
leitura simplista e reducionista difundida entre os neoclagsecasmercado como ordem social. Esta
altima abordagem mostse muito mais abrangente: “...0 mercado € entendido comaaligaomplexo
do que umldcus de troca e a mao invisivel como mais do que um simples mecanisnajuste
automaético, representando a propria viabilizacdo da ordem seeialpperador ultimo, sua forma de
organizacéo social.” (GANEM, 2000, p. 11). A leitura canonizselas neoclassicos, ao contrario, reduz
a mao invisivel a um operador técnico capaz de compatibiiméomaticamente, oferta e demanda, e
toma o interesse privado eselfinterestpor equivalentes, resultando disso que “...0 individuo seria
caracteristicamente autocentrado, isolado,-auficiente, fechado em si mesmo e poderia perfeitamente
ser traduzido pela no¢do de homem econdmico racional da tradagdassea.” (GANEM, 2000, p. 25).

Para a autora, entendido como operador técnico, 0 mercado s@ocasm mecanismo simples
que reduz a solugdo metodoldgica smithiana da explicagdo dos fersdeodgtivos a partir ddémarche
individual & motivacdo egoista dos agentes (individuais) maximiesa, guiados pelo sistema de pregos
que permite a alocacdo oOtima dos recursos (GANEM, 2000). Enquactirso tedrico, o mercado
neocléassico garante as condi¢cdes necessarias a maximizagdgedtss individuais — consumidor e
firma como categorias isomorfas de analise® que tem por decorréncia a maximizagdo também no
agregado, obtendee desse modo o equilibrio de mercado. Esse equilibrio é pogséval, os
neoclassicos, porque a onisciéncia dos agentes econémicoslieadabpela perfeicdo e simetria das
informag0des, suposi¢cdes do modelo de concorréncia perfeita. M&mgh de qualgquer uma destas
condicdes a hipdtese de racionalidade fica comprometida, e.elmna “eficiéncia” do modelo de
concorréncia perfeita. Dexse reconhecer que, violande a premissa neoclassica de simetria e de
perfeicdo das informagfes, as variaveis que ndo unicaroepteco adquirem maior importancia na
determinacdo das atividades econdmicas. Uma descricao areddisinercado, no entanto, requer a
inclusdo de tais “imperfei¢des”, o que implica no reconhecimemtoritacdo cognitiva dos agentes, da
fragmentariedade e, em casos extremos, da ausénai@uaracoes.

Semelhante a reducao da firma a condicao de unidade de anéksessiva simplificagcdo com a
qgual o mercado é tratado compromete a explicacdo consistenfendonenos econémicos. O mercado
ndo pode, sem prejuizo do minimo realismo necessario as constte¢deas, ser reduzido a um
mecanismo ou operador técnico de trocas em que vendedores e corspradiimmtarse para garantir

% “A troca de duas mercadorias entre si, num mercado regildolivre concorréncia, € uma operacao pela qual
todos os portadores, quer de uma das mercadorias, quer daquér de ambas, podem obter a maior satisfacdo de suas
necessidades compativel com a condi¢do de dar mercadonamem e receber mercadoria que compram numa proporgao
comum e idéntica.” (WALRAS, 1983, p. 67).

2T A linguagem, nesta acepcao estruturalista, € entendida consistema de signos, sendo estes compostos por
um significante, ou seja, uma “forma que significa”, e unificado, sendo “uma idéia significada”.

2 E esta também a posicdo de Hayek (apud BUTLER, 1987 )p‘Aihterdependéncia entre todos os homens,
gue anda na boca de todos e tende a fazer da humanidade um 20 hMundpenas é resultante da ordem de mercado, mas
também nao poderia ter surgido através de quaisquer outras. i@efue hoje liga a vida de um europeu ou americano com o
que acontece na Austrélia, Japdo ou Zaire é a repercuasdmitida pela rede de relagcdes do mercado.” O mercado, par
Hayek, ndo requer acordo quanto aos objetivos a serem buscadesigdndividuo, permitindo a “cooperacdo” entre eles
ainda que suas opinides sejam divergentes (BUTLER, 1987).
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a condicdo de equilibrio. Uma tal reducao custaria & CEda gk carater normativo de seus modelos,
tornandese a disciplina cada vez mais irrelevante (TOLIIg%I‘apud GANEM, 1996, p. 107). E nesse
sentido que Ganem (1996, p. 114) afirma que o excesso de simplifieagéacentuado o dilema da
teoria neoclassica, cuja pretensdo maior esbarra na “pde@iza dos modelos supersimplificados”.
Nesse dilema, h4 que se optar por “modelos s@pkizidos em que a teoria aparece como um catalogo
sem fim de pequenos modelos, as vezes com conclusées gpostaglo “quadro ideal da TEG, com
hipGteses altamente restritivas e de impossivel aplicadida

Da perspectiva do cientista social, 0 mercado € uma organigaciéd complexa. Para Callon
(1998), um mercado organizado ndo pode ser reduzido a um mero sisteotasle transacdes, é algo
muito mais complexo. Na definicdo de Guesr?gr(apud CALLON, 1998, p. 3), o mercado é um
mecanismo de coordenacgdo por meio do qual os agentes perseguem s$eunpeégsse e, para tanto,
realizam célculos econbmicos que consistem em operac¢desintigagiio/maximizagdo. Como 0s
interesses dos agentes normalmente sdo divergentes, o & @ de engajarem em transagfes que
resolvem o conflito mediante definicAo de precos. Nesta opodedendedores e compradores, 0S
precos sdo concomitantemente causa e consequéncia dosscatmnémicos dos agentes, que o autor
define por talculative agenciés Tratase de uma das principais caracteristicas dos mercadosntal
definidos acima. A habilidade de calcular, nesse contexto/\ena habilidade de estabelecer uma lista
de possiveis “estados de mundo”, ordirsa identificar e descrever as acdes que podem leveses e
possiveis estados de mundo. Isso significa, basicamentes @geiotes devem ser capazes de construir
(tracar) uma relagéo (lista) de agdes que eles podem emdpreede descrever os efeitos destas agdes no
ambiente em que se encontram (CALLON, 1998).

Diferente ddhomo aeconomicusalculative agenciesdo sao naturalmente capacitados a calcular,
e sua racionalidade ndo é um atributo intrinseco ou imanentap&cidade de calcular, para Callon
(1998), ndo € inerente dmomo sapiensO ato de calcular é um ato essencialmente socialoe na
individual; a realidade material que suplanta os céalcul@oé fleterminante de seu desempenho. Para
gue se tornem aptos a calcular os agentes tém de ser ‘thgiipsom ferramentas e dispositivos
especificos de célculo. Esses equipamentos ndo se encanteggralmente na estrutura bioldgica
humana, nem integralmente nas estruturas institucionaigdas de relacdes diretas e indiretas nas quais
0s agentes estdo imersos € o objeto de ponderacio de selos.chldas conexdes dessa rede que deriva
a habilidade de calcular. A morfologia das relagdes é imgerfaara os agentes na medida em que a
l6gica de seu comportamento é o célculo de aliancas e cortilit@gja, calculos de posicionamento. As
acles sdo analisadas em termos de combinacdes, assyciegéeionamentos e estratégias de
posicionamento. O principal elemento, entdo, ndo é a uma ridéateaindividual, capacidade de célculo
inerente, intrinseca aos agentes, mas sim dos mecanismd&ajfegma as acdes. Esses equipamentos e
dispositivos ndo séo inerenteslaamo sapienssédo constru¢des sociais, e em razao disso, influemmiam
comportamento dos agentes assim como sao por eles inflen¢@ALLON, 1998).

E necessario, assim, reconhecer que o mercado é um conceigeabeaenquanto instituicdo, um
ambiente no qual as interagbes entre 0s agentes ndo se lianit@@nsagdes comerciais regidas por
variagdes de precos. O mercado emerge como elemento de coadadenre os individuos, cujas acdes
séo definidas a partir da morfologia de relagbes diretaslietas entre eles. Essa coordenacdo do
mercado é dificultada quando ha incerteza quanto aos resultadetedainadas acdes, o que requer que
as acgOes sejam calculadas, por parte dos agentes, ern flmmgAorfologia das redes nas quais estao
inseridos (CALLON, 1998). A psicologia subjacente a essa aborddgganciase sobremodo do IM
exacerbado e axiomatico da TEG.

29TOLIPAN, R. Equilibrio e histéria do pensamento econémicdhiberatura Econémica. IPE, 1992.

30 GUESNERIE, RL'économie de marché Paris: Dominos, 1996.

15



7. CONCLUSAO

Na medida em que se reconhece que a morfologia das relag@esog individuos assume
importancia significativa na estruturagdo do comportamento dogseagecondmicos, e, ainda, na medida
em gue essas relacdes ndo sao unicamente relacdesaeatreis econdmicas, estando, portanto, imersas
em uma estrutura maior de relagfes sociais, convém tratarmomportamento econdémico dos agentes
ndo apenas a luz de uma psicologia econémica axiomatica, aeidtecie atomistica. Isso significa,
dentre outras coisas, romper com uma trajetéria tedricacelod@gica “hermética” que julga ser possivel
explicar o comportamento econémico em termos essencial esigaohente econdmicos e a partir de
uma concepc¢ao muito singular da “natureza humana”.

Na transicdo do nivel individual ao nivel coletivo de analise, confeecimento da
interdependéncia dos individuos em relacdo ao seu meicisstiiocional, a contextualizacao
do comportamento dos atores em ambientes especificos e amfooalatdes entre 0os agentes em
detrimento do individuo isolado s&o fundamentais. E o reconhecigeatmtinuumindividuo-
meio como unidade de andlise que proporciona a generalizacdcdeaplaancar as totalidades,
respeitando a diversidade inter e ifitrdividual e ressaltando a importancia da criacdo de
mecanismos de coordenacdo do comportamento coletivo. Niaeadé organizacdes sociais
como a firma, fase necessario um conceito de racionalidade eminentemextiemeal, capaz de
restituir o carater social do objeto de investigagéo da CE
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