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Resumo:

O proposito central deste trabalho foi verificar se as exportacdes da América Latina
estdo explicadas pela presenca de concorréncia monopolista com economias de escala ou
oligopdlios com dumping reciproco. Para cumprir esses objetivos se utilizou a técnica de
estimar econometricamente equacdes gravitacionais das exportacoes da América Latina para
produtos diferenciados e homogéneos. As informacgdes utilizadas contém uma extensa relagdo
de registros de operagdes de exportacdo de 26 paises latino-americanos para 136 paises do
mundo. Os resultados das estimagdes econométricas permitem obter as seguintes conclusdes:
(a) as exportagdes de bens diferenciados dos paises da América Latina sdo explicadas por um
modelo de concorréncia monopolista com rendimentos crescentes a escala e com livre
entrada; (b) no caso das exportagdes de bens homogéneos, elas obedecem a um
comportamento de oligopolio com dumping reciproco; (c¢) América Latina ainda depende das
exportagdes de bens homogéneos que estao associados a atividade primaéria.

Palavras-chave: Exportagdes da América Latina, equagdo gravitacional, comércio
internacional, organizacao industrial, dumping reciproco.

Abstract

The main concern of this paper is investigated if the Latin American exports is explain
for monopolist competition with increasing returns or oligopoly competition with reciprocal
dumping. For this propose we used gravitational equation for Latin-American exports for
differentiated and homogeneous products. For our econometric estimation we used a
extensive sample of exports of 26 Latin-American country’s to 136 country’s importers of
the rest of the world. Our results of the research are the following (a) The Latin-American
exports for differentiated goods is explain by monopoly competition and increasing returns
with free entry market (b) for homogeneous goods the behavior of regional exports is
associated a oligopoly competition with reciprocal dumping (¢) The homogeneous goods,
with are associated with primary raw materials are yet very important for the economic
growth of the Latin-American country’s
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DINAMICA DAS EXPORTACOES DA AMERICA LATINA: ECONOMIAS DE
ESCALA OU DUMPING RECiPROCO?

1 INTRODUCAO

O proposito central deste trabalho foi verificar se as exportagdes da América Latina
estdo explicadas pela presenca de concorréncia monopolista com economias de escala ou pela
presenga de oligopolios com dumping reciproco e se, efetivamente, pode-se identificar uma
mudanca de tendéncia na inser¢ao internacional Latino Americana entre 1985-90 em relacao a
1970-1980.

Este trabalho apresenta uma metodologia de aplicacdo empirica fundamentada em
equagdes gravitacionais para provar a validade de teorias alternativas de comércio
internacional nas exportacdes da América Latina nos anos destacados.

A crise da década dos oitenta na América Latina teve o efeito de implementar uma
nova estratégia comercial na regido. Elas incluem politicas unilaterais de abertura econdmica
ao resto do mundo e desregulamentagdo do comércio exterior. Essas medidas reduziram as
tarifas alfandegarias de 40% nos anos oitenta para cerca de 12% nos anos noventa. Além
disso, os acordos da rodada do Uruguai e os Acordos Preferenciais de Comércio (APC) entre
paises da regido reforcaram essa abertura. Conjuntamente a essa abertura, a América Latina
expande seu comércio a taxas superiores que a média mundial (10,8% contra 6,6%).Uma das
caracteristicas desse desenvolvimento foi que entre 1970 e 1990 as exportacdes Latino-
Americanas de manufaturas aumentaram de 11,5% do total das exportagdes para 33,1%. A
taxa média de crescimento das exportacdes manufatureiras da regido foi de 10,8% entre 1970
a 1980 e 6,7% em 1980-1990 (Fitzgerald, 1997). Considerado-se essas tendéncias, ¢
importante avaliar se existem mudangas nas caracteristicas da inser¢cdo internacional da
América Latina entre 1985-90 em relagdo aos anos anteriores.

O artigo esta organizado do seguinte modo: a se¢do 2 traz uma discussdo tedrica e
metodologica dos aportes das Novas Teorias de Comércio Internacional (New Trade Theories,
NTT) para explicar o comportamento dos fluxos de comércio com destaque para o modelo
gravitacional; na se¢do 3 se apresentam os fundamentos tedricos e metodoldgicos que serdo
aplicados neste trabalho, a secdo 4 ¢ reservada para apresentacdo dos resultados obtidos e na
secdo 5 se apresentam as consideracdes finais.

2 A Equacgio Gravitacional

Existem duas correntes tedricas da economia internacional que explicam os fluxos de
comércio: Vantagens Comparativas (VC) e Novas Teorias de Comércio Internacional (NTT).
As VC defendem o ponto de vista no qual os paises se especializam em produzir bens que tem
o menor custo de oportunidade em relag@o aos fatores de producdo que utilizam. A teoria das
VC foi associada ao nome de David Ricardo e baseia-se em concorréncia perfeita dos
participantes no comércio internacional. A outra vertente, NTT, foi desenvolvida por
Krugman (1980) e Helpman (1984), entre outros autores. As NTT refletem as realidades do
cenario internacional caracterizada pelo comércio internacional apds a segunda guerra
mundial. Isso quer dizer, fundamentalmente, concorréncia imperfeita, fluxos interindustriais e
comércio entre paises com similar acervo de fatores de producdo. De acordo com esta
corrente tedrica, entre outros fatores, o que determina a pauta de exportacao sao as dimensoes
do mercado interno, ou seja, as nagdes ndo exportam apenas bens nos quais tém vantagens
comparativas, mas também aqueles que o mercado doméstico permite produzir em maior



quantidade pela presenca de rendimentos crescentes a escala em condigdes de concorréncia
imperfeita.

De acordo com Davis e Weinstein (1996) a escolha metodologica em um estudo para
provar uma teoria em economia internacional, deve considerar trés elementos: primeiro, deve-
se escolher um modelo onde predominantemente seja tratado o tema das economias de escala;
segundo, necessita-se uma proposta tedrica que se aplique a realidade e, terceiro, deve se
apresentar definidos os contrastes entre as previsdes da NTT e da VC. Para Davis e Weinstein
(1996) este seria 0 modelo de efeito do mercado interno ( “home market effect”) de Krugman
(1980). De acordo com essa teoria os paises exportam os bens que mais produzem por ter um
mercado interno maior. Essa teoria explica porque grande parte do comércio internacional ¢é
gerada entre paises industrializados com similar acervo de recursos, o que resulta
contraditdrio com a versao ingénua das VC , expressada no modelo Hecksher-Olhin.

A metodologia para provar a validade da teoria do “home market effect” baseia-se na
equacdo gravitacional, que ¢ uma regularidade empirica de muito sucesso que explica os
fluxos de comércio entre paises e regides em fungdo dos niveis de atividade dos paises que
comercializam internacionalmente. A equacdo gravitacional foi uma contribuicdo pioneira de
Tinbergen (1962) e uma primeira aplicagao foi feita por Poyhonen (1973).

Uma equagao gravitacional pode ser expressa na seguinte forma:

i 1 B2 B3
Comercio;; =A dijB Vil yth (1)
Na equagdo (1) o comércio entre os paises i e j sdo representados pelas exportagcdes ou
importagdes ou uma média entre ambas. O comércio ¢ uma funcao da distancia entre os paises
i e j medida pelo djj ¢ o produto dos paises i e j no ano t é representado pelas expressdes it

e Vii- A, B1, B2 , B3 sdo os coeficientes onde ;1 <0, B2 >0 e B3 >0. Além disso, B2 e B3 sdo
as elasticidades renda do pais exportador e do pais parceiro comercial, respectivamente. Com
0 objetivo de interpretar os resultados, fica mais conveniente uma expressao logaritmica:

Ln (Comércio;j ) = Bo + Buln (dyj ) £ BaIn (yie )+ Bsln (yje) + ujj )

A utilizagdo da equacdo gravitacional para pesquisar determinados problemas que
afetam o comércio requer um vetor de outras varidveis, como por exemplo, se os paises
compartilham fronteiras comuns, se sdo parte de um mesmo acordo regional de comércio, se
possuem uma mesma origem colonial etc. Desta forma a expressao proposta ¢ a seguinte:

Ln (Comércioij ) = Bo + PBi1 In (dij) +; Boln (yie) + Bsln (yj) + B’Xj +uj

Neste caso X ¢ um vetor coluna das varidveis adicionais que estdo sendo

consideradas, B’ representa um vetor linha de coeficientes e uj; ¢ o termo randomico. Este
vetor Xj pode representar algumas varidveis como idioma comum, compartilhar fronteiras,
participagdo em acordos preferenciais de comércio.

McCallum (1995) pesquisou o comércio entre 30 estados dos EUA e 10 provincias do
Canadéd utilizando uma equagdo gravitacional. A descoberta de Mc Callum foi que os
comércios entre as provincias Canadenses era 22 vezes mais importantes que entre as
provincias e os estados dos EUA. O resultado ¢ paradoxal considerando que se esperava que a
melhoria de bem-estar fosse maior para ambos paises, se fossem maior o intercambio
comercial entre provincias canadenses e estados dos EUA. Essa foi uma evidéncia de que o
comércio doméstico ¢ muito mais importante que o comércio internacional. Para Obstfeld e
Rogoff (2000), a descoberta de McCallum (1995) ¢ um dos seis enigmas da economia
internacional. Se tiver grande segmentacdo de precos (o agente econdmico prefere
comercializar mais internamente que externamente) porque a arbitragem internacional nao



equaciona os pre¢os? Ou seja, se 0 comércio interno ¢ mais forte que o internacional os precos
internos para um mesmo produto devem ser diferentes do internacional. Prasley e Wei (2000)
estudaram a validade da Lei do Pre¢o Unico (LPU) em nivel internacional, comparando
precos de 27 bens comercidveis internacionalmente de 96 cidades do Japao e dos Estados
Unidos por 88 trimestres. A descoberta de Prasley e Wei (2000) foi que os pregos entre Japao
e EUA sao altamente segmentados. A diferenga de pregos entre ambos os paises, se forem
atribuiveis a custos de transporte, ¢ equivalente a que EUA e Japao estejam a um distancia de
43 bilhdes de milhas! Portanto, os bens nacionais ndo sdo perfeitamente competitivos aos
produtos estrangeiros.

Obstfeld e Rogoff (2000) explicam este enigma da segmentacdo internacional de pregos
pela presenca de altas elasticidades Armington. Uma elasticidade Armington mede a
substitui¢do entre bens iguais porém produzidos em paises diferentes. Estudos empiricos
descobriram que as elasticidades Armington sdo muito altas. Altas elasticidades Armington
criam uma segmentagdo de precos internacionais. Essa segmentacao internacional de pregos ¢
também conhecida na literatura de economia internacional por custo fronteira, ou viés que um
pais tem pela sua produgdo nacional ou, em inglés, home bias. A explicagdo ¢ de que o alto
custo de fronteira descoberto por McCallum pode estar capturando altas elasticidades
Armington. Na presen¢a de um fendmeno Armington, um exportador que deseja substituir um
consumo doméstico em outro pais deverad assumir uma menor receita em suas operagoes de
exportagdo em relagdo as suas vendas no mercado interno.

A descoberta de McCallum (1995) determinou o desenvolvimento de uma pesquisa
muito ativa em economia internacional com aplicagdo de equagdes gravitacionais. Sem
pretender fazer uma revisdo completa, a equagdo gravitacional foi extensamente utilizada para
desenvolver estudos empiricos em economia internacional (Anderson e Winccop (2001), Wei
(1996), Nitsh e Sturm (2004), Davis e Weinstein (1996)) que tinham por objetivo avaliar
diversas mudangas institucionais no comércio internacional.

Entre as mudangas internacionais mais pesquisadas estava a crescente expansao dos
acordos preferenciais de comércio (APC), a partir de 1980. Esse fendmeno ¢ contrastante do
multilateralismo vigente depois da segunda guerra até 1970. Nos registros da OMC se
estabeleceram 100 novos APC no mundo na década de 1990 contra 124 notificagdes no
periodo 1948-94. Existe uma grande heterogeneidade dos APC e os resultados atingidos pelos
APC s3o um tema ainda em discussdo. A equacdo gravitacional ¢ o método mais adequado
para pesquisar os efeitos dos APC.

Uma aplicagdo da equagdo gravitacional nesse sentido foi feita por Wei (1996), que
ampliou a amostra de McCallum a paises da OECD, incluindo outros dois blocos, a antiga
EFTA® e a Comunidade Européia - CEE*. O objetivo da pesquisa de Wei (1996) foi investigar
o efeito da EFTA e CEE nos custos de fronteira entre 1982 a 1994. O resultado foi que os
processos de integracdo reduziram o efeito de fronteira de cada pais participante do APC de
9,68 para 2,66. Ou seja, a criagdo da EFTA e CEE gerou uma reducao do custo de fronteira
em cada pais, mas com um comportamento muito varidvel. Anderson ¢ Winccop (2001)
estudaram novamente a relagdo comercial entre Canada e EUA e confirmaram o alto custo de
fronteira. Mas seu estudo apresenta cifras menores que a estimacdo feita por McCallum
(1995). Anderson e Winccop (2001) apontam que o custo da fronteira depende do tamanho do
pais, em uma economia pequena como a canadense o custo da fronteira ¢ mais alto que nos
EUA.

No Brasil também foram realizadas pesquisas em economia internacional com a
utilizacdo de equacdes gravitacionais. Os estudos Brasileiros com uso de equagdes

3 APC formado por: Austria, Finlandia, Noruega, Suécia e Suica.
* APC formado por: Bélgica, Luxemburgo, Dinamarca, Francia, Alemanha, Grécia, Irlanda, Italia, Portugal,
Holanda, Espanha e Reino Unido.



gravitacionais podem se classificar em dois tipos. O primeiro grupo inclui os trabalhos que
trataram de pesquisar os fluxos do comércio entre os paises e o efeito dos APC. O segundo
inclui os que pesquisaram o efeito dos fluxos do comércio no desenvolvimento regional do
Brasil. No primeiro grupo, se encontram os estudos de Piani e Kume (2000) e de Azevedo
(2001). No segundo grupo se destacam os estudos de Porto e Canutto (2002), Porto (2002) e
Hidalgo e Vergolino (1998).

O estudo de Piani e Kume (2000) aplica o modelo gravitacional para avaliar os fluxos
comerciais entre os diferentes blocos comerciais a nivel mundial. Piani ¢ Kume (2000)
estabelecem que, no caso do Mercosul, o efeito no intercambio comercial entre os paises
participantes no bloco foi muito importante de 1992 em adiante, quando comparado com os
anos anteriores. A pesquisa de Azevedo (2001) tem por objetivo avaliar o efeito do Mercosul
no comércio dos paises membros e sua conclusdo ¢ que o efeito do Mercosul no comércio
intrabloco foi sobre-estimado. A pesquisa de Porto (2002) em alguns aspectos ¢ coincidente
com a de Piani e Kumi (2000). Em outro estudo Porto e Canutto (2001) demonstram que os
estados brasileiros comercializam muito mais com os paises membros do Mercosul que com
paises extrabloco.

3. Metodologia

3.1. Modelo Teorico

A metodologia a aplicar-se neste trabalho foi desenvolvida por Feenstra et. Al (1998),
que apresenta uma formulacao tedrica a qual responde a duas situagdes: uma de concorréncia
monopolista para bens diferenciados e outra corresponde a uma formulagdo Armington de
concorréncia perfeita.

a. Concorréncia monopolista com bens diferenciados

[13%4] [13%3)

Considere dois paises “i” e “j”. O pais “i” € o pais maior. Os dois paises produzem

dois bens “y” e “x”, o primeiro produto, ou seja “y” € um numerario. Ambos paises tem a

mesma tecnologia de produg@o e os mesmos custos marginais e precos. Todos os valores sdo

expressos em relagdo ao bem numerario. Em cada pais se produzem variedades diferentes do
G G 2

bem “x”. O niimero dessas variedades ¢ “n;” e “n;”. Em cada pais se consomem bens dos dois
paises e Xx;; representa o bem x produzido no pais “7

73T
1

e consumido no pais “j”. O consumidor
representativo se comporta de acordo com uma fun¢do CES do seguinte tipo:

Ui= yi"*“{Zxq’ + Zx; " 3)

As condi¢des de equilibrio propostas sdo que cada pais produz uma quantidade de
bens (n; e nj) diferenciados de acordo com o tamanho de sua renda. Supde-se que a
elasticidade da demanda ¢ a mesma para os dois paises e que os precos se fixam na base de
um mark-up em relacdo ao custo marginal, ou seja os pregos nos dois paises s30 0s mesmos pj
= p; . Como condicdo inicial tem-se: (a) que o nimero de variedades sdo proporcionais a
renda e, (b) que o consumo nos dois paises ¢ igual. Se a renda for I; e I; as condigdes (a) e (b)
se expressam na equagao (4)

(a) ni/li =nj/lj e (b) Xii+xi=X;+x;; 4



Se considera um custo de transporte T do tipo iceberg , portanto T >1. A demanda das
variedades de bem “x” em cada pais ¢ a soma dos bens produzidos internamente mais a
demanda dos bens produzidos no estrangeiro. As expressdes de demanda se derivam das
equagdes (3) e (4).

73T
1

No pais “i” a demanda é: x;i=(I/a )/ p°si, xi=(I/a )/ (pt)°si. No pais “j” a demanda
é: x;i=(li/at/ (pt)°sj, xi=(Ii/t )/ (pt)°sj . Em que é: si= nip' *+njp'° = p! °(ni+njt' ).

Por tanto a relacao entre si/sj € a seguinte:

si/sj= (nj+an1_0)/ (nj+n{cl_") =nj/ni[1+ (ni/ nj) %1+ n;j/nj ] > n;j/nj

99:99 73t
1

Se o pais e maior que “j” as fungdes da demanda podem ser escritas da seguinte

forma:

xi-xji= (I/o )/ p°si— (o )/ (pt)’sj = L/ o (1/ p°si-1/(pt)’sj)= (1-t°)(I/o)/ p°si ©)

Considerando a equagdo (5) se tem que

Xii=Xi— Xji=Xijj Por tanto Xii'in/ Xii=Xij =1 (6)
Ao mesmo tempo a expressao (5) pode-se exprimir:
Xii=Xji/Xjj-Xij = 1i/s1/Ijsj> Ii/ni/Ijnj Por tanto X;+X;;>Xj+X;i

Isso quer dizer que cada variedade dos produtos diferenciados (ni e nj) € maior no pais
grande que no pequeno (ni>nj). Embora de acordo com a equacdo (4) a mesma quantidade ¢
produzida em cada pais, o qual ¢ uma contradicao do equilibrio proposto. Nessa situagdo o
pais grande terd um maior entrada de empresas, portanto, a condi¢ao de equilibrio da equacao
(5) ndo se cumpre e por isso a demanda de variedades e produto excede a demanda no pais
grande. O pais grande ¢ um exportador de bens diferenciados

ni/li > nj/Ij ou nilj > njli
Como os pregos nos dois paises sdo iguais si>s; com ni>n; na verdade que nix;;>nixji, ou
seja , no pais grande as exportagdes de bens diferenciados sdo maiores que as importagdes de
bens diferenciados.O que se deduz, do exposto anteriormente, ¢ o efeito do mercado interno

que reflete uma alta recepcdo de empresas no pais maior e portanto suas exportacdes liquidas
de bens diferenciados sdo positivas.

Para aplicar esse resultado tedrico em termos de hipoteses testaveis empiricamente
tem-se uma expressao simplificada de uma equacdo gravitacional, que é a seguinte:

logXi= -A+ Bilogli+ Bjlogl; (7)

Onde Xj; = nx;; sdo as exportagdes de bens diferenciados do pais i. Analogamente
Xji= nix;; sdo as exportacdes do pais j, quando [i=]j , portanto um aumento em Ii ¢ igual a um
decréscimo Ij ,ou seja, derivando a equagdo com relagdo a renda de cada pais se tem que:

d(Xj; -Xij)/dli- d(Xj; -Xj)/d]j >0, o que deriva que:

d(Xj -Xj)/dli- d(Xj -X;)/dlj =2(Bi—Bj) >0, esse valor sera positivo apenas quando
Bi>Pj

Para resumir as hipdteses, se tem o seguinte:

i) Se B>P; em uma equagdo gravitacional, trata-se de um modelo de concorréncia
monopolista, as exportagdes sdo mais sensiveis a seu proprio nivel de renda que ao nivel



de renda do parceiro comercial. Nesse caso existe um efeito do mercado interno sobre a
exportacdo. Trata-se de um caso de um mercado que a liberdade de entrada gera
economias de escala para a exportagao.

ii) Se Pi<P; em uma equagdo gravitacional trata-se para o exportador de um caso de um
modelo de concorréncia perfeita com presenga de um fenomeno Armington. Neste caso,
as exportacdes sdo mais sensiveis a renda do parceiro do que a renda do pais exportador.
No caso Armington os temas chaves sdo o consumo ¢ a producdo. Em cada pais se
demanda cada variedade de produtos sejam eles nacionais ou estrangeiros na mesma
propor¢ao nos dois paises. Mas isso ndo tem relagdo com a producdo. No pais pequeno se
produz menos que no grande. Portanto existe um excesso de demanda em relacdo aos
produtos produzidos no pais pequeno. O pais pequeno ¢ um importador liquido de “x”.

b. Oligopolio com bens homogéneos em mercados segmentados

Este conjunto de fendmenos de mercado ¢ conhecido como caso de dumping
reciproco. E aplicado a economia internacional, onde a empresa representativa ¢ concorrente
Cournot. Como os bens sao homogéneos eles também sdo substitutos perfeitos e portanto o
consumidor tem uma fungao utilidade com y =1. Um equilibrio de Cournot se obtém pela
igualdade entre o receita marginal e o custo marginal. Se 0; é o mark-up da empresa
localizada no mercado i € que vende no mercado j e ci é o custo marginal de produgdo, os
precos sdo os seguintes:

pi=ci/(1-6;), pj=cit/(1-6;), (8)

Como “x” ¢ um bem homogéneo a demanda para cada mercado ¢ a soma das compras
domésti'ca.ts .(niXii) mais a irpportac;éo (njxji) que pela condi¢do de equilibrio devem ser iguais a
renda dividida pela elasticidade e os precos.

nix;itnxi=(Li/o)/pi e, nix;rnixi=(1/0)/p; 9)

A participagdo de cada mercado ¢ a seguinte:

i= xii/(nixii—l-njxji) ¢ 0= xjj/(njxjj—l—nixij) (10)
Uma proposta de equilibrio ¢ que os precos e custos nos dois paises sao 0s mesmos:

pi = pj, i = ¢] (11)

A equacado (10) em conjunto com a equacao (11) significa que as vendas sdao iguais ao
tamanho do pais. Como pi=pj implica que 0; = 0j;, ou seja:

X;i/ (niXii+anji) = ij/ (anjj+niXij) e por tanto x;i/I; = ij/ Ij (12)

O equilibrio proposto na equacdo (11) que iguala pregos a custos e mark-up implica
que o mark-up para as empresas do pais € maior nas vendas domésticas que estrangeiras, ou
seja 0;;> 0j; . SO que a igualdade dos pregos em ambos paises implica que p;=p; ¢ 0j; = 0j;.
Portanto, as vendas internas no pais sdo maiores que as importagoes (X > Xji) €, assim, as
receitas do mark-up pelas vendas domésticas sdo maiores que as receitas do mark-up das
importagdes que geram as empresas do outro pais. Se a andlise anterior for correta as
equacdes (11) e (12) ndo podem ser validas, ou seja, que as somas das receitas do mark-up em
ambos paises sejam as mesmas. Se [i>]]j, e existe zero lucro no pais j a igualdade da equagao
pode ser valida. A proposta € que apenas existe lucro no pais i. Também as produgdes de bens

homogéneos nao podem ser proporcionais a renda em ambos paises, ou seja, tampouco pode
ser valida a proposta de que x;i/I; = x;i/I; Como existem mais empresas no pais maior os pregos



nesse pais sdo menores que no pais pequeno, pi>pj . Por isso no pais maior as exportacoes (
nix;j) excedem suas importagdes (niXj;).

Nesta situagao as hipoteses testdveis em uma equagao gravitacional sdo as seguintes

1) Se Bi > B , interpreta-se que com livre entrada e saida dos mercados, as
exportagdes sdo mais sensiveis a renda do pais exportador que a renda do parceiro
comercial.

i1) Se fi < B, tem-se uma situagdo de monopodlio no pais exportador e portanto é

mais sensivel a renda do parceiro comercial que a sua renda.

A visdo intuitiva desta proposta ¢ a seguinte: com livre entrada e saida das empresas
nos paises, as empresas alocadas no pais grande exportam ao pais pequeno. Como o prego do
bem homogéneo ¢ menor no pais grande que no pequeno existe uma alocacdo
desproporcionada de empresas no pais grande e exerce uma competi¢ado monopolista contra o
outro pais.

Os pressupostos teoricos de Feenstra e. al. (1998) e as hipoteses de trabalho sdo as
seguintes:

Modelos com livre entrada;:

Concorréncia ndo perfeita ou de monopdlio Bi<Bi
Dumping reciproco com livre entrada Bi>P;
Modelos com restricao na entrada

Diferenciacdo de produto nacional Armington Bi<p;
Dumping reciproco sem livre entrada B:>Bj

As hipoteses de Feenstra et. al (1998) sdo as seguintes:

Ho) As barreiras de entrada nao estao correlacionadas entre tipos de industrias (diferenciadas e
homogéneos). Ou seja, as elasticidades de exportacdo e importagdo ndo sdo similares em
quanto a magnitude.

H;) As industrias que produzem bens diferenciados tem barreiras a entrada. O ideal é que os
produtos diferenciados possuam barreiras as entradas maiores que os bens homogéneos. Ou
seja, Pi<Pj em bens diferenciados ¢ Bi>fj para bens homogéneos.

H,) Nessa situagdo as barreias a entrada aos bens diferenciados sdo menores (ou seja, Pi>fj )
do que para os bens homogéneos (Pi<fj). Os bens homogéneos estdo relacionados a produgio
em industrias basicas como petrdleo, ferro, etc. que operam em grandes escalas de operagao
com altos custos fixos e portanto com limita¢des a entrada para novos concorrentes.

Para aplicar este modelo se requer diferenciar os produtos entre diferenciados e
homogéneos. A contribuicdo de Rauch (1996) se deu diferenciando entre trés tipos de
produtos: homogéneos, diferenciados com referéncia de prego de um mercado organizado e,
resto dos produtos (que também sao produtos diferenciados). A base da classificagdo utilizada
¢ a SITC (Standard International Trade Classification) com trés digitos. Esta classificagao
foi construida por Rauch (1996) utilizando informacao da base de dados COMTRADE das
Nagodes Unidas.

Rauch (1996) explica que os produtos homogéneos sdo comercializados em mercados
organizados. Em geral, os produtos homogéneos tém uma padronizacdo internacional
conhecida e aceita por todos os operadores internacionais.

Existem outros produtos que sdo diferenciados mas tem uma relagdo com os pregos
internacionais de mercados homogéneos.



Por ultimo existem milhdes de produtos manufaturados heterogéneos que ndo tem
mercados organizados conhecidos, onde a qualidade, a marca, tem mais ponderacdo em gerar
os precos que consideragdes sobre as tendéncias da oferta e da demanda. Ou seja, os produtos
diferenciados tém uma deficiéncia de informacao quanto a seus precos.

As hipoteses de Feenstra et. al (1998) se provam com uma equacao gravitacional do
seguinte tipo:

lnExportskij = Bot+BilnYi+PolnY;+BsLnDisti+PsADJi+BsComlangi+Bsc_apc+P;LnRem+ g;
(15)

Onde k=1,2,3, k=1 se o produto ¢ diferenciado, k= 2, se o produto ¢ diferenciado mas
com uma referéncia de pregos, k=3, se o produto ¢ homogéneo. Os significados das varidveis
sdo as seguintes:

lnExportskij, logaritmo das exportacdes do pais i ao pais j do produto k.
InYi e InYj logaritmos naturais do nivel de renda do paisie j

LnDist;; logaritmo natural da distancia com sinal negativo

Comlang, variavel categorica que assume valor 1 se os dois paises falam o mesmo idioma
e 0 em caso contrario.

LnRem logaritmo natural da distancia relativa, que ¢ a soma das distdncias ponderada
pela renda do pais, ou seja, In(ZDist/Y1).

ADIJjj variavel categorica que assume valor 1 se os dois paises tém uma fronteira
comum.

c_apc variavel categérica que assume valor 1 se os dois paises participam do mesmo
APC

g erro aleatorio.

Para estimar o modelo Freesntra et. al (1998) usam uma amostra que contem fluxos de
exportagdes e importacdes de 136 paises durante cinco anos, para cada tipo de produto.

Freenstra et. al.(1998) estimam as equagdes gravitacionais por produto e por ano e
provam que: (a) As elasticidades de exportacdo e importagdo sdo diferentes, e portanto
rejeitam  Hy. (b) os bens diferenciados tem menos barreiras a entrada que os bens
homogéneos, ou seja, para os bens diferenciados j>pi e para os bens homogéneos Pi<fj, por
tanto aceitam H,. (c) além disso sensibilizam o modelo, e provam que as elasticidades nao
mudam de forma significativa ao escolher outra subamostra.



3.2.  Modelo Empirico e base de dados

Serdo aplicados os fundamentos tedricos de Feenstra et. al (1998) com objetivo de
testar se as exportagdes da América Latina cumprem as hipdteses que se comprovaram para a
amostra mundial. Ou seja, que os bens diferenciados tém menores barreiras a entrada que os
bens homogéneos. A especificacdo da equagdo gravitacional a ser aplicada ¢ a mesma que foi
utilizada por Feenstra et al.(1998), que esté representada pela equagdo (15).

Um elemento que se faz referéncia em uma equacgao gravitacional sdo os diferentes
APC internacionais. Com objetivo de que este tema seja bem esclarecido, no Quadro 1 se
apresentam os paises que sdo considerados em cada APC

Quadro 1: Diferentes APC que participam os paises da América Latina

APC Data de Inicio Paises Membros

Mercado Comum | 1960 El Salvador, Guatemala, Nicaragua, Costa
Centro americano Rica, Honduras

Comunidade  Andina | 1969 Bolivia, Colombia, Equador, Peru, Venezuela
(CA)

Comunidade do Caribe | 1973 Antigua&Barbuda  Barbados, = Bahamas,
(CARICOM) Dominica, Haiti, Grenada, Guyana, Jamaica,

Trinidad&Tobago, St. Kitts&Nevis, St.
Vicent, St. Lucia

Mercado Comum do | 1991 Argentina, Brasil, Paraguai, Uruguai

Sul (MERCOSUL)

Associagao Latina | 1965 Argentina,  Brasil, Bolivia, = Equador,
Americana de Colombia, Cuba, México, Peru, Paraguai,
Integracdo (ALADI) Uruguai, Venezuela

Tratado de  Livre|1992 México, EUA, Canada

comércio de América

do Norte (NAFTA)

Fonte: BID (2002)

Como se pode observar alguns APC acontecem depois da década de 1990. E a
situagdo do Mercosul e Nafta. Como o presente estudo inclui os anos 1970-90, ndo deveria
incluir o Mercosul nem a Nafta. Porém pesquisadores, por exemplo Nischt ¢ Sturm (2004),
que estudam os efeitos dos APC consideram que as subscri¢gdes dos acordos por parte dos
Governos s facilitam o comércio inter-regional. O comércio entre paises ¢ dindmico, e existe
desde antes dos governos fazerem o convénio mediante tratados internacionais. Portanto os
APC do Mercosul e Nafta devem ser considerados. Com efeito, por exemplo, Azevedo
(2001:12) considera um periodo de integragdo nos anos 1987-1990 para ao Mercosul. A
trajetoria tipica de um APC ¢ da forma de uma letra S, os paises que serdo parte de um APC
tem um crescimento importante no comércio reciproco antes da subscri¢do do acordo, o qual
aumenta quando o APC se formaliza ¢ com o passar do tempo tem uma tendéncia a
estabilizar-se, quando as possibilidades de comércio se esgotam. De acordo com as
consideragdes anteriores, para efeitos de estimacao, serdo considerados os APC da Associagao
Latino-americana de Integracdo (Aladi), Mercado Comum Centro Americano e Comunidade
do Caribe (CARICOM) a partir de 1970 e o Mercosul e Nafta a partir de 1985.
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A base de dados para as estimagdes econométricas ¢ a mesma utilizada por Feenstra et.
al (1998), e estd disponivel no site http://faculty.haas.berkeley.edu/arose/ (Andrew K. Rose ¢
um dos co-autores do artigo de Feenstra). Os dados referem-se a exportagdes e importagdes de
136 paises (para os anos 1970, 1975, 1980, 1985, 1990) classificados por bens diferenciados,
diferenciados com precos de referéncia e homogéneos. Essa base de dados foi transformada
para considerar um vetor de paises exportadores composto por 26 paises da América Latina e
outro vetor composto por 136 paises importadores (a lista completa com todos os paises da
amostra esta no Apéndice ao final do artigo). A base de dados foi analisada para verificar se a
amostra reflete o comportamento do comércio exterior da América Latina. A Tabela 1
apresenta a avaliacdo:

Tabela 1: Estrutura e dindmica das exportagdes dos paises da América Latina

Ano Diferenciados com Total
Diferenciados | precos de referéncia Homogéneos %
% % %

1970 31,4 38,6 30,0 100,0
1975 31,2 39,9 28,9 100,0
1980 31,6 39,6 28,8 100,0
1985 32,4 39,3 28,3 100,0
1990 32,9 40,2 26,9 100,0
Taxas de crescimento ao ano
1970-90 1,5 1,5 0,7 1,28
1980-85 0,2 -0,5 -0,6 -0,3
1985-90 3,5 3,7 2,1 33

Fonte: Elaboracao propria.

O comportamento da amostra utilizada e as caracteristicas mais destacadas seguem os
padroes do que foram as tendéncias do comércio da América Latina. A trajetéria tipica das
exportagdes da América Latina foi de reducdo nos primeiros cinco anos da década de 1980 e
um crescimento na segunda parte da década, de acordo com Fitzgerald (1997).

Outro diagnéstico se refere as caracteristicas da base de dados com proposito de
estimacdo econométrica. Para esse efeito, para cada tipo de produto (diferenciado,
diferenciado com precos de referéncia e homogéneos) e para cada ano, se estima uma equacao
gravitacional com o método de minimos quadrados (OLS). Essas equacdes gravitacionais
foram testadas para verificar a presenga de outliers, colinearidade (teste de inflagdo de
variancias), heterocedasticidade (testes de Breush-Pagam e Cook-Weinsber), normalidade dos
erros (Shapiro-Wilkson,), varidveis omitidas (teste de Ramsey) e teste dos erros de
especificagdo e autocorrelagdo (Durbin-Watson). O resultado deste exame foi o seguinte: a
amostra possui outliers influentes, ¢ heterocedastica e os erros ndo se distribuem com
normalidade. Também existem varidveis omitidas e erros de especificagao.

Todos esses problemas foram abordados e as solu¢des encontradas foram as seguintes:

O método para detectar os outliers influentes € o seguinte: Calcula-se para cada ano a
equacdo gravitacional com o método de OLS e identificam-se outliers influentes para cada
equagdo gravitacional. Existe uma equagdo gravitacional para cada ano e tipo de produto.

A ndo normalidade dos erros ndo gera pardmetros tendenciosos mais os testes de
hipotese podem levar as conclusdes erradas. Para evitar esse defeito se utilizou OLS com
variancias robustas tipo Huber/White/Sandwich. Foi o mesmo sistema de estimagdo que
utilizou Feenstra et. al (2000). Piani ¢ Kumi (2000) estimaram com WLS (sistema de White).

Um dos problemas ao estimar as equagdes gravitacionais ocorre quando, em
determinadas observagdes, ndo existem transagdes entre dois paises. Pelo tipo de funcdo que
se especifica o logaritmo de zero ndo tem sentido. Para esse caso existem duas alternativas:

11



uma ¢ eliminar as observacdes com zero transagdes e outra ¢, as transa¢des com zero, somar
1. O segundo procedimento fundamenta-se em que log(1+x) e muito proximo a log(x).
Azevedo (2001) faz sua escolha por ambos métodos e apresenta os resultados. Em nossas
estimagdes sO apresentamos um resultado, assumindo que log(1+x) = log(x).

4. Resultados

Com base na discussdo apresentada, o procedimento econométrico aplicado foi o
seguinte: Foram obtidas estimagdes da equacdo gravitacional especificada na equagdo (15)
para cada ano e produto. Foram incorporadas algumas inovagdes na equacdo (15), como
introduzir varidveis categoricas que capturem as mudangas nos anos 1985 e 1990. Porém, esta
variavel categdrica ndo se demonstrou efetiva. Os resultados obtidos sdo apresentados na
Tabela 2.

Tabela 2: Resultados das Equag¢des Gravitacionais para a América Latina.

lnExportskij=Bo+BllnYi+lean+B3LnDistij+B4ADJ ij + BsComlang+Bsc_apc+B7;REM + g;

A. Produtos diferenciados

Ano |, B2 Bs Ba Bs Bs B7 N R®

70 10,90* |0,61* | 1,68* 0,66*** |1,12* |1,49%* 496* 965 10,54
75 | 1,03* | 0,66* | 1,90* 0,39 0,89* 10,89* 979* 1.509 0,51
80 |1,19% |0,54* | 1,69* 0,39 1,09* |1,49*% |1.700* 1.397 0,51
85 11,00% |0,51* |1,49* |-0,09 0,99* 10,87* |1.669* 1.486 0,43
90 |1,02* |0,62* |1,53* 0,51 0,71* 10,97* |2.304* 1286 10,48

B.Produtos diferenciados com pregos de referéncia
70 10,92*% {0,60* | 1,23* 0,12 0,23 1,88* 696* 1.191 (0,38
75 10,96* | 0,66* |1,73* ]0,50 0,56* 10,77* |1.336* 1.277 10,39
80 |1,05*% |0,64* |1,46* |0,87* 0,72* 11,04* |1.140%* 1.293 10,38
85 |1,00*% 10,64* |1,37* 10,16 0,98* 10,98* |1.515% 1.334 10,36
90 |1,08*10,77* |1,49* 0,14 0,54* |1,05% |1.484* 1.254 10,44
C. Produtos homogéneos

70 10,81* {0,74* |1,23* ]0,20 -0,25 1,44* 522 1.133 0,35
75 10,89* 10,88* |1,28*% [0,33 -0,23  10,76* | 853** 1.185 (0,31
80 10,98* | 1,01* |1,34* 10,06 0,01 0,44* 1628 1.211 0,28
85 10,89* 10,83* [ 1,20* [0,08 -0,38 10,57* |779 1.264 10,29
90 10,79* 10,99* |1,39* |0,44 -0,29 10,77* 343 1.143 0,35

Fonte: Resultados da pesquisa.
* significativo a 1%; ** significativo a 5%; *** significativo a 10%.

A analise dos resultados da Tabela 2 permite que se facam as seguintes observacdes:

As equagdes gravitacionais obtidas conseguem capturar o comportamento das
exportacdes da América Latina nos anos considerados. Os sinais dos coeficientes estdo de
acordo com o esperado, quando estes sdo estatisticamente significativos. Em relagdo as
elasticidades das exportacdes e em relagdo ao produto, esta ¢ maior para o caso de bens
diferenciados que para os bens homogéneos. Na amostra mundial utilizada por Feenstra et. al
(1998) se tem os mesmos resultados mas, as elasticidades de exportacdo em relagdo a renda
do pais exportador para o caso de bens homogéneos ¢ menor que em nossas estimagdes.
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O ajuste da equacao gravitacional ¢ melhor quando se trata de bens diferenciados. Isso
se expressa pelo nivel do coeficiente de determinacdo, mais baixo para os bens homogéneos
que aqueles que se obtém para os bens diferenciados (iltima coluna da tabela 2). Além disso
os parametros associados as varidveis categoricas como idioma comum ou compartilhar uma
fronteira (B4 € Ps) ndo sdo significativos para os bens homogéneos. Isso significa que o
comércio internacional de bens homogéneos da América Latina ndo se comporta de acordo
com um modelo gravitacional. Ou seja, os produtos homogéneos sdo embarcados a paises
distantes, onde os fatores do tipo cultural, como a lingua comum, ndo tem um papel de
importancia no comércio. Esta situacdo € possivel porque se trata de comércio em mercados
organizados com informacdo de pregos e trata-se de bens homogéneos.

Para os bens diferenciados exportados pela América Latina a situag@o ¢ a seguinte: os
parametros (3s) sao significativos em todos os anos. Interpreta-se B5 como uma variavel proxi
de elementos culturais. Pode-se afirmar que, para o comércio de bens diferenciados, esses
tipos de fatores sdo relevantes. Além disso, o valor de Ps ¢ mais significativo em bens
diferenciados que para os bens diferenciados com referéncia de precos. O que demonstra o
parametro s ¢ uma escassez de informagdo de pregos em mercados diferenciados, que ndo
possuem um esquema organizado de defini¢do de precos; ao contrario dos produtos basicos,
onde existem bolsas que geram informacgdes de precos. Defrontados a ndo ter informagdo de
pregos, os exportadores de bens diferenciados desenvolvem comércio principalmente com
paises que possuem afinidades culturais com o pais exportador.

Outra diferencia importante entre bens diferenciados e homogéneos exportados pela
América Latina se da em relag@o a elasticidade das exportagdes com relagdo a distancia (Ps).
Para os bens homogéneos esta elasticidade ¢ inferior quando comparada a dos bens
diferenciados. Esse resultado capta uma situagdo de arbitragem de precos em ambos tipos de
bens. A margem de arbitragem de precos nos bens diferenciados ¢ maior que nos bens
homogéneos, isso se deve a uma escassez de informacao de pregos dos bens diferenciados. Os
precos ndao tém uma relacdo tdo direta com a oferta e demanda. Nesse tipo de bens, o
exportador tem que buscar um cliente e, portanto, devera existir uma rede de comércio
complexa. Essa rede sustenta-se com maiores margens de arbitragem de pregos.

Outro resultado relevante ¢ a resposta a seguinte questdo: qual € o efeito dos APC nas
exportagdes da América Latina? Os APC criam um mercado mais amplo para as exportagdes
da América Latina que os mercados internos de cada pais. Nos anos considerados no presente
estudo ndo se observa uma tendéncia clara. Este fenomeno ¢ capturado pela equacao
gravitacional no pardmetro 3¢ . Para os anos de 1970 e 1980, nos dois tipos de bens
diferenciados, o parametro ¢ tem um valor muito alto. A interpretagdo desse parametro ¢ a
seguinte, se B¢ = 1,88 (corresponde aos bens diferenciados no ano de 1970) quer dizer que os
participantes do acordo comercial comercializam 6,5 vezes ( e¢'**=6,55) mais entre eles do
que com outros paises que ndo participam do APC. Nos outros anos o parametro 3¢ varia
entre em um valor minimo de 0,77 a um maximo de 1,05, sem apresentar uma tendéncia no
tempo muito clara. Esses valores sdo muito similares, por exemplo, aos estimados por Piane e
Kumi (2002) para o efeito do Mercosul nos anos anteriores a subscri¢do do acordo. Mas os
valores do parametro que se analisa sdo muito diferentes para os bens diferenciados quando
comparados com os bens homogéneos. O parametro 3¢ para os bens homogéneos apresenta
valores menores do que para os bens diferenciados. Esse resultado revela que os APC
favorecem o comércio de bens diferenciados da América Latina

As eclasticidades de exportagdo da América Latina em relagdo a renda do pais
exportador sdo maiores que as elasticidades do produto do parceiro comercial, para os dois
tipos de bens diferenciados (painéis A e B da Tabela 2). No caso de bens diferenciados as
elasticidades de exportagdo em relagdo ao produto do pais exportador (3;) estdo em um nivel
de 0,90 na estimacdo de 1970. Mas esse nivel aumenta para 1,19 em 1980 para, entdo, baixar
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nos anos seguintes a um valor préximo a unidade. Para os bens diferenciados com referéncia
de precos ocorre um aumento ¢ ¢ ainda maior nos anos 1985-90 em relacdo ao periodo
anterior. Os bens diferenciados com referéncia de pregos estdo associados a produtos
intermediarios. Buitelar e Martens (1996) documentaram que os bens mais dindmicos nas
exportagdes da América Latina foram os bens intermedidrios. Como [1>f, , isso significa
que, efetivamente, as exportacdes da América Latina nos bens diferenciados respondem a
uma estrutura de concorréncia monopolista e livre entrada e saida, com presenca de
economias de escala. Nao se encontraram evidéncias de mudancas estruturais na década de
1980.

Para os bens homogéneos a situacdo ¢ a seguinte, em 1970 e 1975 ndo se pode
defender o ponto de vista de dumping reciproco com livre entrada, porque estatisticamente
B1=P,. Para 1985-90 pode se afirmar que as exportagdes de bens homogéneos se configuram
como uma organizacdo industrial com concorréncia monopolista e dumping reciproco com
livre entrada. Os bens homogéneos, tipicamente matérias primas, tem um papel importante
nas exportagdes mas essa dependéncia baixa em alguma medida depois do ano 1985.

Com objetivo de aprofundar a pesquisa, foram analisadas subamostras com o
proposito de sensibilizar os resultados e determinar se a amostra gera resultados estdveis para
os parametros. Para esse efeito, se estudou uma subamostra intra Latino-Americana, onde os
exportadores e importadores sdo paises da regido. Uma segunda subamostra considerou o
comércio entre os paises da América Latina e os paises da OECD. Para facilitar a analise
foram estimadas equagdes gravitacionais agregando os dois tipos de bens diferenciados
(sistema pooled) para os anos 1975, 1980 e 1990. Os resultados sdo apresentados na Tabela 3.

Confirma-se que para os dois tipos de bens diferenciados em sua relagdo comercial
entre os paises da América Latina existe competicdo monopolista e livre entrada com
economias de escala. As elasticidades de exportacdo em relagcdo a renda do pais exportador
sd0 maiores que as eclasticidades de exportagdo em relacdo ao parceiro comercial. As
elasticidades de exportagdo em relacdo a renda dos paises exportadores sdo um pouco mais
altas para amostra do comércio regional que para amostra original. Isso quer dizer que
exportagdes de bens diferenciadas sdo muito mais sensiveis as exportagdes regionais que as
extras regionais. Esse resultado ¢ um reflexo de que o comércio regional adquire mais
importincia que o comércio extra-regional nos anos oitenta. Esse efeito ¢ muito mais intenso
na segunda metade da década de 1980.

Para o comércio de bens diferenciados entre América Latina e os paises da OECD se
observa que 1< B, . Ou seja, os paises da OECD tém economias de escala em relagdo aos
paises da América Latina. Este resultado ¢ muito consistente com a realidade: os paises de
América Latina sdo importadores de bens diferenciados da OECD.
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Tabela 3: coeficientes da equagdo gravitacional para as sub amostras.

lnExportskijZBoJrB1lnYi+[32lan+BgLnDistij+B4ADJ ij + BsComlang+Bsc_apc+B7REM + g;

Comércio Intra latino americano

A .Produtos diferenciados

Ano B B2 B3 Ba Bs Be B n R’
1975 0,99* 1 0,33* 2,19% 0,38*%* 10,28* |1,27* 1.960* 1.188]0,48
1980 1,09% | 0,21* 1,84%* 0,87 0,87 1,60%* 1.571* 1.156]0,54
1990 1,15% {0,29* 2,19% -0,17 10,22 1,48%* 3.249* 1,066|0,55
B.Produtos homogéneos
1975 0,89 10,22 1,35 0,87** 10,18 1,59* 1.229 32410,33
1980 0,81 0,30 1,89 0,22 0,12 1,66%* 2.059%** 326(0,29
1990 0,89 10,40 2,02 0,24 0,27 1,31% 2.884%* 32410,36
Comércio Latino americano OECD
A. Produtos diferenciados
1970 0,98* | 1,66* 0,78%* 0,23 0,97* |SI 2.659* 87510,54
1980 0,99* | 1,62* 0,93* -0,27 10,77 SI 3.614*%* | 1.013|0,54
1990 0,91* | 1,47* 1,09* -0,05 1,44 SI 2.554%* 909 (0,55
B.Produtos homogéneos
1970 0,99%* | 1,29* 1,15% -1,44%* 11,05 SI 1.397** 319(0,44
1980 1,13% | 1,54* 1,01* -0,76 1,64 SI 1.113 32110,45
1990 0,87* | 1,42* 0,97* 1,51 1,22 SI 1.343%* 29310,49

Fonte: Resultados da pesquisa.
* significativo a 1%; ** significativo a 5%; *** significativo a 10%. SI — Sem Informacao

Do ponto de vista dos produtos homogéneos, segundo a Tabela 3, pode se observar
dois tipos de comportamento dos exportadores latinos americanos dependendo do mercado a
que se refere. No caso dos mercados intra latinos americanos se trata de, como expressa
Feenstra et.al (2000:p14), “reverse home market effect..”, ou seja, economias de escala na
produgdo de bens homogéneos com concorréncia monopolista e com barreiras a entrada. Mas
para as exportagdes ao resto do mundo observa-se o comportamento de um dumping reciproco
com livre entrada, porque [;<P,. Os resultados capturam um fendémeno muito claro, a
América Latina ¢ um mercado pouco relevante para os exportadores de bens homogéneos da
regido. Ao mesmo tempo, no comércio regional o exportador da América Latina de bens
homogéneos tem um poder de mercado com barreiras a entrada por efeito de grandes escalas
de producdo e altos custos fixos. Este ¢ o caso das empresas exportadoras de matérias primas
da América Latina nos setores do aco, ferro, petroleo, cobre etc. Nas exportagdes extra-
regionais de bens homogéneos observa-se um comportamento mais claro possibilitando
identificar um oligopdlio com praticas de dumping. Os produtos basicos da regido nao tém por
destino fundamental outros paises da América Latina. Os mercado dos produtos basicos da
regido sao os paises industriais. O comportamento dominante de um exportador da América
Latina ¢, portanto, de oligopdlio com dumping reciproco.
A andlise de sensibilidade praticada permite ainda avaliar se as conclusdes obtidas sao
razoavelmente solidas. Isto é, se as elasticidades de exportacdao em relagdo ao produto do pais
exportador (B;) sdo estaveis independentemente da amostra e dos anos considerados. As
elasticidades para os bens diferenciados sdo razoavelmente estdveis. No caso da amostra e em
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todas as sub amostras, a elasticidade das exportagdes em relacdao a renda do pais exportador
esta no intervalo de um minimo de 0,90 a um maximo de 1,15. No caso dos bens homogéneos
as elasticidades de exportacdo em relacdo ao produto do pais exportador sdo razoavelmente
estaveis. Para os bens homogéneos, em todas as subamostras, os valores flutuam em um
intervalo de um minimo de 0,79, para a amostra total no ano 1990 (Tabela 2), ¢ um maximo
de 1,13, para a subamostra de comércio com os paises da OECD do ano 1980 (Tabela 3). Na
década de 1980 os precos das matérias primas tiveram um comportamento negativo para os
exportadores da regido. Nessas condicdes ndo existiam incentivos para aumentar as
exportagdes de bens homogéneos, este fato explica porque ocorreu uma diminuicdo das
elasticidades de exportagdes dos bens homogéneos.

Um dos resultados da amostra mundial de Feenstra et. al (1998) foi que as
elasticidades de exportacdo com relacdo ao pais exportador sdo diferentes de acordo com o
tipo de produto; por exemplo, a elasticidade de exportagdo de bens diferenciados esta proxima
a 1, por outro lado, a elasticidade exportacdo para bens homogéneos ¢ muito menor, entre 0,4
e 0,5. Esta hipdtese de Feenstra et. al (2000) se cumpre parcialmente no caso dos paises da
América Latina. Uma explicacdo para essa divergéncia ¢ que em uma amostra mundial o
comércio dos paises industrializados tem um peso significativo e, portanto, o peso dos bens
homogéneos associados a bens primarios ¢ menor.

5. Consideracgoes Finais

Este trabalho comprova empiricamente determinadas teorias econdmicas para a
realidade da América Latina. Mas a potencialidade da metodologia de Feesntra et. al (1998)
vai além disso. Permite analisar mudangas no comércio exterior da América Latina na década
de 1980 e as caracteristicas das relagdes comerciais da regido com outros blocos de comércio.
Nessa perspectiva, as conclusdes mais amplas que se podem obter sdo as seguintes:

Para o caso da América Latina se prova que, para as exportacdes de bens
diferenciados, a organizagdo industrial vigente ¢ de concorréncia monopolista com
rendimentos crescentes, mas com livre entrada. Esse resultado ¢ conseqiiéncia de que a
quantidade de produtos diferenciados dos paises da OECD ¢ maior que na América Latina e,
neste caso, os paises da América Latina sdo importadores de bens diferenciados. Por falta de
espaco nao foi incluida uma simulagdo que identificava os paises de América Latina onde a
presenca de rendimentos crescentes era mais intensa. O resultado mostra que os paises de
maior dimensdo do continente (Argentina, Brasil e México) t€ém maior intensidade de
economias de escala. Isso prova que, com mercados de dimensdao maior, tem uma entrada
desproporcional de empresas € a concorréncia ¢ mais forte e os pregos sdo mais baixos e,
portanto, sdo exportadores liquidos de bens diferenciados a outros paises da regido e ao resto
do mundo.

Demonstra-se que, para o caso dos bens homogéneos da América Latina, os
exportadores da regido obedecem a um comportamento de dumping reciproco. Nesta situagao
também se pode observar que, no caso do intercambio regional destes produtos, se trata de um
caso de efeito do mercado interno com rendimentos crescentes. Porém pela pouca significagao
que tem o comércio regional de produtos basicos, para os exportadores de América Latina o
comportamento dominante € o que se assinala no comego do paragrafo.

Um dos objetivos do trabalho foi avaliar mudangas estruturais em 1985-90 em relagdo
ao periodo anterior. Levar em conta um qiiinqiiénio para avaliar mudangas estruturais pode
ser considerado pouco tempo. Nao obstante essa situacdo se observa mudancas no comércio
exterior da América Latina no periodo da pesquisa. Nos anos 1985-90 as elasticidades de
exportagdes em relacdo ao produto do pais exportador se incrementam em relacdo ao periodo
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anterior para os bens diferenciados com referencias de precos. Isso esta associado a
importancia das exportacdes de bens intermédios da regido. Para os bens diferenciados com
referéncia de precos a elasticidade em relagdao ao produto do parceiro aumentou. Este tltimo
fenomeno reflete que os paises da regido incrementam o comércio intra-industrial.

Em relagdo aos APC, se pode estabelecer que favoreceram que as empresas
exportadoras de América Latina adquiriam economias de escala para os bens diferenciados.
Existe uma relagao positiva entre as exportacoes € os ACP. Também se pode estabelecer de
que essa relacdo ndo tem uma tendéncia definida no tempo.

Também pode ser defendido que, em 1985-90, as empresas exportadoras obtém
maiores economias de escala e, portanto, adquirem um maior poder de mercado no mercado
interno, como conseqiiéncia de sua inser¢ao internacional. Mas que esse poder de mercado se
traduz em maiores pregos no mercado interno e perdas de bem estar. Esse ¢ um tema para
outra pesquisa.
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APENDICE

PAISES CONSIDERADOS NA AMOSTRA

Argélia

Angola
Argentina*
Australia
Austria
Bahamas*
Bahrain
Bangladesh
Barbados*
Belize*

Benin

Bhutan

Bolivia*

Brasil*

Bulgaria
Burkina Fasso
Burundi
Camaroes
Canada
Reptiblica Centro Africana
Chad

Chile*

China
Coloémbia*
Comoros

Congo

Costa Rica*
Chipre
Czechoslocvakia
Dinamarca
Djibouti
Reptiblica Dominicana*
Equador*

Egito

El Salvador*
Etidpia

Fiji

Finlandia
Francia

Gabon

Gambia
Reptiblica Federal Alema
Reptiblica Democratica Alema
Ghana

Iemen

Zambia

Grécia
Guatemala*
Guinea
Guinea Bissau
Guyana*
Haiti*
Honduras*
Hong-Kong
Hungria
Islandia
ndia
Indonésia
Iran

Iraque
Irlanda
Israel

Italia

Ivory cost
Jamaica*
Japao

Jordan
Kenya
Reptblica de Corea
Kuwait

Laos

Libéria
Madagascar
Malawi
Malasia
Mali

Malta
Mauritania
Mauricio
México*
Mongolia
Marrocos
Mogambique
Myamar
Nepal
Holanda
Nova Zelandia
Nicaragua*
Niger
Nigéria
Yugoleslavia

* Paises da América Latina incluidos na amostra
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Noruega

Oman

Pakistan

Panama

Papua Nova Guinea

Paraguai*

Peru*

Filipinas

Polonia

Portugal

Qatar

Reunion*

Rumania

Ruanda

Arabia Saudita

Senegal

Seychelles

Sierra Leona
Cingapura

Is. Salomon

Somalia

Sul Africa

Espanha

Sri Lanka

St. Kittis&Nevis*

Sudan

Suriname

Suécia

Zuiga

Siria

Taiwan

Tanzania

Tailandia

Togo

Trinidad&Tobago*

Tunez

Turquia

U.K. (Reino Unido)

EE.UU.

U.R.S.S.

Uganda

Emiratos Arabes Unidos

Uruguai*

Venezuela*

Zaire

Zimbawe



